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圣济堂过大年 免费降血糖

圣济堂大药房是我市第一家糖尿病专业药房，依

托贵州圣济堂糖尿病药品专业生产企业、香港糖安集

团、上海食疗研究会、石家庄糖尿病医院，厂家采购，

一站式供货。 各种血糖仪试条、药品、胰岛素、无糖食

品优惠销售。 现举办“过大年，凭空盒，换新

药”活动。（详情见店内海报）

腊月初八 ~ 腊月二十三

进入邮储银行已有 4

年了，我从一名普通柜员走

上了理财经理的岗位，为顺

利完成领导交代的每一项

工作与任务，以合规经营的

理念发展理财业务，我不断

加强自身职业道德素养，以

责任的理念去对待工作，以

使命的意识去付出汗水，为

用户算好每一笔账，为银行

争取每一位客户。

我从一名普通柜员到

邮储银行的一名理财经理，

实现了自己的人生价 值 。

“进步与您同步”，这句话不

仅是银行对客户的承诺，也

是对员工的承诺，更是我们

对邮储银行的承诺。

有一位姓康的客户一

直购买邮储银行的国债与

财富系列的理财产品，国债

没有风险，而财富系列的风

险较小，每次我给她介绍的

时候，她都按照我的介绍办

理。 后来得知该客户在其他

银行有 2 笔定期 15 万元的

存款近期到期， 还打算续

存，我就给她介绍了我行天

富系列的理财产品，从产品

基本属性到存在的风险、收

益， 我都给她一一介绍，她

听得有些心动，但仍感觉存

在一定风险，就打算先用快

到期的 5 万元定期购买我

行天富理财产品，看风险与

收益是否能够承受。 于是我

一直关注着她的产品收益

情况，并不时给她通报走势

和收益情况。 就在该产品截

止日期前，她的 5 万元定期

距到期日还有一天，当我告

诉她产品将要截止时，该客

户十分着急，我就拿朋友要

购房的 5 万元为她办理了

手续，她对我非常感激。

邮储银行的飞速发展

为我们搭建了更加广阔的

舞台，我们也将在这里唱出

我们最甜的歌声，舞出我们

最美的脚步。

年货是市民过年的一大

花销，目前物价高居不下，怎

样精打细算采购年货成为大

家最关心的大事之一。 采购

年货的标准就是“只选对的，

不买贵的，实用为上，量力而

行”。 现在购物渠道越来越

多， 精明的主妇们从中发掘

了不少省钱秘籍， 其中最主

要的还是上网“淘宝”、拼团

购物和逛批发市场扫货。

团购

团 购 已 经 成 为 一 种 潮

流，从首饰、化妆品到家用电

器几乎无所不团。 团购的最

大优势就在于几乎低至批发

的价格和运费的节省， 比如

一张原价 40 元的电影票团

购价仅为 15 元。

此外， 你还可以找些志

同道合的“拼卡族”，用手中

的消费卡在不同的商场购买

最划算的年货， 可以省下一

笔不小的开支。

有的大型卖场在春节时

会搞些只能会员参加的选年

货活动， 这时你就可以联合

周围的会员团购， 优惠力度

颇大。 当然，不同的卖场会按

照件数或者金额等不同方式

来衡量团购， 因此要提前进

行电话咨询。

逛批发市场扫货

最近， 越来越多的人又

把目光转向批发市场， 寻找

新的省钱办法。 批发市场比

较适合购买小商品、 零食甚

至蔬菜瓜果等。

去批发市场的时候，要

注意尽量别去太靠前 的 铺

位， 地理位置相对较好的铺

位租金较高， 东西当然也会

贵一些。 最好找位置略微偏

一点的铺位， 再看看客人多

不多。 旺铺的服务通常一般，

反正不愁客来； 那些生意做

得一般的， 通常服务态度比

较好。 此外，去批发市场要带

上进货的装备， 比如拉个拖

车，带个编织袋，以表示自己

是常客，价钱自然也好谈。

在批发市场， 通常情况

下是可以讲价的， 省下的钱

也相当可观 。 比如袜子以 5

折的价格就可以拿下来，像

杏脯这样的零食， 批发市场

是 20 元 1 公斤，在一些零售

店可能卖到 40 元 1 公斤。

批发走的是量， 虽然也

可以零售， 但价格不会便宜

太多， 最好找亲戚朋友拼团

一起购买。

网购

网购年货最适用的有两

种情况， 一是网购价格比实

体店价格低很多， 二是需要

异地邮寄年货。 网购也需要

货比三家， 首先要对所购买

商品的市场价有大致了解 ，

在购物网站进行搜索时善用

排序显示功能， 选择价格和

卖出数量都比较理想的卖家

进行比较。

一般来说， 网络购物看

得见却摸不着，质量难保证。

因此， 保险的方法是去实体

店看好实物， 然后在网上寻

找信誉好的卖家。 如果是食

品类商品， 最好选择贩卖当

地特产的店， 即店铺所在地

就是商品产地的卖家。 通常

这类店铺所售的商品比较新

鲜，而且由于是原产地售卖，

店铺进货的运费低廉， 商品

售价也相对较低。 （中新）

通胀之下买年货：

实用为上 量力而行

相信自己 迎接挑战

□

理财经理 崔莹

邮储银行征文


