
·有图有真相·

·非常网事·

2011年 2月 21日 星期一

15

编辑 /白瑞

TEL：0392-2189939� E-mail：bairui20@126.com

网 事

节后上班犯懒，有白领买来“指纹膜”，将自己

的指纹“复制”出来，交给同事帮助打卡！ 针对这种

现象，有律师表示此举无异于泄露指纹，容易留后

患。

同事春节后犯懒， 而员工小陈的住处离公司

近，单位几个要好的同事羡慕之余，纷纷求助小陈

帮助打卡。 小陈同事从网上搜索到销售“指纹膜”的

网店，买了几个，一试便唬住了打卡机。 现在小陈的

手指已经替五六个同事打卡了。

记者在网上一搜，卖“指纹膜”的网店有数百

家。 指纹膜价格从几十元到几百元不等。 一家自称

是“隐形指纹膜制作网络第一人”的江西网店告诉

记者：“产品颜色接近于皮肤的颜色，真正做到神秘

隐形、反应灵敏、坚固耐用。 戴在别人手上替你考

勤，从此你自由了。 本指膜可以通过各种打卡机。 ”

记者看到， 该店自春节后已完成数十笔交易。

网店还负责保密，无效退货，追捧的网友不少。

辽宁轻松律师事务所王金梅律师说，指纹作为

重要的身份识别手段，应善加保管，一旦泄露造成

损失，将是很不利的证据，有可能被追究法律责任。

警方专业人士对此则认为，指纹学作为在现代刑侦

中可以独立的学科，一度被认为是“物证之首”，在

刑侦中的应用甚至可追溯到战国时期。 制造假指纹

在现代谍战片中有所体现，目前网上的“指纹膜”可

忽悠打卡机，但忽悠不了刑警。 不过，是否要取缔

“指纹膜” 的销售， 这要具体分析。

（据《华商晨报》）

■链接

“指纹膜”是怎么做出来的

“指纹膜”就是克隆指纹，用手指按在类似橡皮

泥的物质上制造带有指纹的模具，然后将类似硅胶

的东西倒入后定型，经过简单的拓印、倒模工序后，

用硅胶制成的指纹套。

小伟说， 为了使帖子“质量” 提

高， 他们平时很注意“学习” 国家调控

政策， 发帖中的很多观点都是参考网

评， 多数粘贴过来就直接可以用。 有经

验的人在论坛上发楼市分析帖， 口气比

“专家” 还自信， 一写就是成百上千字，

但到底有多少科学依据只有鬼知道。

“这对我来说就是个临时性的工作，

我对现在的工作状态很不满意。 ” 小伟

说。小梅说，自己辞职就是因为觉得干的

不是一份正当职业，挣钱多少没关系，整

天“活得憋屈不真实”，还经常被网友识

破谩骂。

网友杨勇说，“网络房托” 发的帖子

有的一眼就能看出真伪， 有的确实看似

很“真诚”，真能唬住人。在论坛上经常能

看到“超低价出售”的广告帖，结果打电

话过去，被告知“房子已经卖了”，制造房

子畅销的空气。

不少购房者向记者反映，“网络房

托” 的所作所为其实也是一种变相的虚

假宣传， 在国家加紧政策调控的关键时

期， 不正确的舆论导向很容易误导消费

者对调控政策的预期， 有关部门应该予

以警惕， 并加以监管， 净化市场环境。

（据新华网）
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早晚两片碧萝芷

相当于同时吃 20种天然果类；

相当于周身浸泡天然温泉 30分钟；

相当于做一次 2小时的全身美容护理；

相当于同时补充每天必需的 10种能量；

相当于让女性生理机能恢复到 3年前。

早晚两片，活血清毒，60天变回鲜女人!

早晚两片，养巢护肤，3年保鲜不老化!

专业“网络房托”现形

指纹膜做好了就是这样的。

白领网购

“指纹膜”代打卡

发帖忽悠房价每月工资 1300 元

有这么一个网络群体： 他们受

聘于某些网络公司，每天“游走”在

各个网络房地产论坛，专门靠发帖、

跟帖忽悠房价挣钱，他们被称为“网

络房托”。记者近日采访了解到，“网

络房托” 中绝大部分人虽然对房价

走势毫无专业眼光， 却与某些开发

商达成“默契”，制造楼市的紧俏，误

导消费者的判断。

今年 25 岁的小伟 (化名)2009

年毕业于河北经贸大学， 换过多个

工作的他目前是一家国内知名房地

产网站石家庄分站的发帖回帖专

员。他向记者透露，自己每天工作约

8 个小时， 任务就是在各大房地产

论坛里大肆渲染房价上涨， 制造楼

市多么火暴、房价还要上涨的气氛，

充当着“水军”的角色。

“网络房托”既有专职的也有兼

职的，只要会上网发帖，懂点市场行

情都能胜任。 他们一般三五个人为

一个小组，互相帮助顶帖。当有质疑

之声出现时，他们就紧密地抱团，在

论坛上互相声援观点， 造成房价上

涨合理、房源少的假象。每个人一天

至少发帖 30 条、顶帖 100 条。 每月

工资是 1300 元，如果“业绩”好还可

以提成。

小伟说，“业绩” 好不好主要看

“优质帖” 数量， 帖子发得有煽动

性， 网友跟帖多， 自己得分就高。

因此， 他每天挖空心思找话题， 比

如“某某楼盘买了四个月涨了 10

万元”、“房价走低难的十个理由”、

“限购令马上来了，再不买就来不及

啦”等等。

刚刚辞职的一位河北某网站发

帖回帖专员小梅(化名 ) 说，现在很多

新楼盘都建了网上论坛， 业主或者

楼盘关注者经常上网看帖了解信

息，他们就抓住这样的机会，注册为

会员“冒充”普通购房者忽悠房价，

几乎每个论坛上都有“托儿”。 有时

候发帖也被人怀疑，不得不下狠帖：

“事实如此， 买不起房别怪别人啊，

穷鬼活该买不起房！”“现在不买，将

来想买都买不起”等。

发帖

信誓旦旦挺房价

据了解，“网络房托” 所在的

网络公司都与各家房地产开发商

有业务往来， 网站负责组织房托

发帖、力挺房价，开发商花钱在网

上登广告作为“回报”。 如果房托

为某个楼盘“专门服务”，还可得

到额外赞助费用， 主要根据帖子

在各大房产论坛的覆盖率和跟帖

数量来付钱。

小菲(化名)是一家房产中介

的业务员， 兼职当发帖回帖专

员， 她说， 自己专门发帖“力

挺” 石家庄几个楼盘， 开盘前，

她一般会发试探帖： “大家猜猜

这个楼盘开盘价是多少”， 开发

商可以通过网民跟帖发言了解购

房者承受力， 便于定出有利价

格。 她还经常拿着相机到楼盘现

场拍来照片供网友参考， 很受开

发商肯定。

小菲说，发帖回帖专员“各为

其主”，经常为力挺各自“服务”的

楼盘展开网上“口水战”，互相贬

低，谩骂声不断。“某楼盘太让人

失望了，我打算放弃，改买旁边的

某某楼盘。 ”“像某楼盘这样的烂

房子居然也敢与某某楼盘比价！ ”

之类的帖子比比皆是。

导向

替开发商“当托儿”

危害

误导购房者判断

专业“网络房托”现形

“指纹膜”


