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河南天馨集团扬帆起航

□晨报记者 陈海寅∕文 王磊∕图

3 月 1 日晚， 新区鹤源饭店二楼会议厅

高朋满座，掌声如雷，以鹤壁天馨房地产置

业有限公司为母体，以鹤壁市紫源投资担保

有限公司、河南太保置业有限公司为依托组

建而成的河南天馨集团的成立仪式在此隆

重举行。

演员助兴

成立仪式现场气氛热烈

当晚五时三十分， 在主持人的宣布下，

河南天馨集团成立仪式正式拉开帷幕。 河南

天馨集团董事长曲红生先生首先代表天馨

集团所有员工向到场嘉宾表示欢迎和感谢，

随后向来宾们详细介绍了天馨集团的情况。

曲红生说，天馨集团将以成立为起点，贯彻

执行集团公司的经营理念，继续弘扬拼搏向

上、诚信奉献的企业精神，同心协力、开拓创

新，不断把集团公司推向前进，着力将公司

打造成为现代化的品牌企业，为鹤壁的经济

发展作出应有的贡献。

晚 6 时整，在欢快的乐曲声中，天馨集

团成立隆重揭牌，全场嘉宾用热烈的掌声表

达了衷心的祝贺和美好的祝福。

随后，精彩的文艺节目逐一上场，欢快

的舞蹈、好听的歌曲、搞笑的模仿秀，把现场

气氛一次又一次地推向高潮。 特邀嘉宾、中

央电视台《梦想剧场》获奖选手欧阳胖胖带

来的模仿秀，点燃了全场来宾的热情。 他模

仿歌手的演出及伟人的讲话， 惟妙惟肖，以

假乱真。 他十多分钟的演出，被掌声和叫好

声打断多次。 央视“新视听”栏目签约歌手高

峰带来的歌曲串烧，再一次将场内气氛推向

高潮，现场一片沸腾。 台下观众与其激情互

动，不少人都跟着熟悉的旋律唱着，大家尽

兴享受着欢乐时刻。

强强联手

共创美好明天

把时间推回到 2009 年底， 三个都怀有

一腔抱负又志同道合的年轻人在清华大学

房地产开发与投融资总裁高级研修班不期

而遇。 共同的志向让他们互相欣赏、互相钦

佩，他们很快就成为无话不谈的好友。 此后，

他们在生意上又有过很多合作，在发展策略

和长远规划上， 他们都能保持相同的步调。

慢慢地， 一个大规划在他们各自心中形成，

而这个大规划，三人又是不谋而合，那就是

整合资源，联合成立一家集团公司。

这三个年轻人就是如今的河南天馨集

团董事长曲红生、天馨集团总裁程紫厚以及

总经理周保华。“以前我们都是单枪匹马各

自干，虽说大家都各有成就，但众人拾柴火

焰高，现在我们三人走到了一起，团结起来

共同发展，力量无疑就壮大了许多。 ”曲红生

先生告诉记者，因为志趣相投，他和程紫厚、

周保华几年前成为无话不谈的好友，而在事

业上相同的规划和抱负，使他们三人最终走

到了一起，联合成立了河南天馨集团。“现在

我们的实力壮大了， 抗风险能力也就增强

了，以后我们手挽手肩并肩，共同做好每一

个项目，努力推动集团公司发展。 ”曲红生先

生说，下一步，他们是争取在五年之内让集

团公司具备上市条件。

责任天馨

捐巨款回报社会

据了解，河南天馨集团是以鹤壁天馨房

地产置业有限公司为母体，以鹤壁市紫源投

资担保有限公司、河南太保置业有限公司为

依托组建而成。 集团公司业务涵盖房地产开

发、金融投资、建筑施工、酒店餐饮、物业管

理等五大行业，下辖鹤壁天馨房地产置业有

限公司、 鹤壁市紫源投资担保有限公司、河

南太保置业有限公司等 10家实业子公司。

每家企业都有自己的企业精神、企业宗

旨和核心价值观，而河南天馨集团的核心价

值观就是诚信、创新和责任。 诚信是企业生

存发展的一项战略投资，创新是企业未来生

存发展的最高战略要素，责任则是企业核心

竞争力的重要标志之一。 河南天馨集团不但

提倡员工对自己负责、对家人负责、对客户

负责、对企业负责，更重要的是要求集团承

担起力所能及的社会责任。

3 月 1 日晚， 在河南天馨集团的成立仪

式上，该集团总经理周保华先生代表河南天

馨集团向市慈善总会捐赠了 30 万元的善

款；3月 2 日，在我市首批救助特困群众捐赠

仪式上，该集团再次捐赠善款 30万元。

“作为一个企业，能取得成功和发展，离

不开社会各界的支持。 在力所能及之下回报

社会，是理所应当的事情。 ”昨日，河南天馨

集团董事长曲红生先生接受记者采访时说，

天馨集团以后的发展，也需要社会各界的支

持。“我们抱着感恩之心做企业，我坚信付出

就有回报。 河南天馨集团的明天一定会更美

好！ ”

2011年 3月 4日 星期五

09

编辑 /王磊

TEL：0392-2189939� E-mail:wangleinews@sohu.com

家 园

买二手房划算不？咱们一起算算账

一些业内人士告诉记者，购买二手房在

价钱上确实比新房要优惠一些，但二手房过

户所要缴纳的各种税费也是一项不小的费

用。 有细心的购房者在细算了这笔账之后发

现，个别二手房购买时花费的所有费用加起

来，跟买新房相比并没有省出多少钱甚至没

有省钱。

记者从相关部门了解到，自 2010年 1月

27日起，个人购买不足 5 年的住房对外销售

的，不管是非普通住房（1 4 4 平方米以上）还

是普通住房（1 4 4 平方米以下〔含〕），都将全

额征收营业税； 个人将购买超过 5 年（含 5

年）的非普通住房对外销售的，按照其销售

收入减去购买房屋的价款后的差额征收营

业税；个人将购买超过 5 年（含 5 年）的普通

住房对外销售的，免征营业税。

而在此之前，二手房交易卖方应缴纳的

地方税中，不管是家庭唯一住房还是非家庭

唯一住房，只要在购买 5 年以内，是按差额

收取营业税、城建税、教育附加税的。

除此之外， 如果房主是通过中介出售，

中介佣金也是笔不小的费用。 不少出售二手

房的房主，在出售时都会和买家说明，这些

所有的附加费用都要算在房款里由买家承

担。 这样一笔账算下来，二手房买下来到底

会比买新房省多少钱，确实需要买房者好好

精打细算一下了。

看过电视剧《蜗居》的市民对剧中女主

人公海萍买二手房的情景应该都有印象：原

本交好定金定下的房子，因为又有人比她多

出了两万元而让她的购房梦一时破灭。 而在

现实生活中，这样的情况也是屡见不鲜。

新区的张先生去年秋天看到一则售房

广告，房子的地理位置、楼层、户型、价格都

很让他满意。 他联系房主看过房子后，就向

房主缴纳了定金。 但就在张先生准备办理相

关过户手续买下该房时，却被房主告知其又

不打算卖房子了。 对此张先生虽然很生气，

但也只有“望房兴叹”。 后来张先生得知，原

来又有购房者看中了这套房子，因为对方买

房意愿强烈，就在房主原来的要价上又加了

5000 元。 如此一来，房主自然愿意将房子卖

给出价高的一方。

如张先生所遇到的“一房许两家”的情

况， 如果是在正常开盘的楼盘购买新房，则

完全可以避免。 购房者付过定金后，只需按

程序办理相关手续和交纳各项费用就行了，

这时买到的房子就是“煮熟的鸭子”了。

还有的购房者在购买二手房时，遇到房

主要求购房者一次性付清全部购房款的情

况。 如果购房者刚好能筹到这么多现金，房

主的要求自然不是问题，但若购房者经济紧

张，需要办理银行贷款结付房款，那么此时

就很难拿下这套二手房。 从银行贷款，一般

来说需要一个多月， 就算一路绿灯的话，最

快也要半个月左右的时间，到哪里一下子暂

借到大笔款项对购房者来说就成了不小的

问题。 即使是短期借贷，动辄几十万元的购

房款和利息也是个不小的数目，此时无疑增

加了购房者的经济负担。（陈海寅 郝继鹏）

集团成立仪式上，河南天馨集团“三巨头”将手牢牢握在了一起。

近两年来，不断上涨的房价让买房成为许多普通居民尤其是有刚性需求的居民的奢求，能少花钱买

套便宜房是很多普通买房者的梦想。 除了本报前几期提到的团购房外，还有一种房子在购买时也有价格

优势，那就是很多人都熟知的二手房。 本期起，本报将和读者们一起唠唠二手房的那些事儿———


