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财富热线：13839222322

财税单位的窗口

市民理财的帮手

谈股论金

对一些商户和中小企业主来说，融资难一直是

一个“瓶颈”。 不过，我市某通讯器材公司刘老板却

从建设银行的“个人助业贷款”中尝到不小的甜头。

刘老板从 1998 年起经销手机， 从最初的柜台

经营到成立公司，业务呈现持续增长势头，但在经

营中经常遇到客户回款慢的情况，导致公司资金周

转紧张，制约了公司发展。今年，他向建设银行提出

个人助业贷款申请，以两套房产做抵押，很快从建

设银行获得了 100 万元的助业贷款，加快了刘先生

的资金周转，他加大了采购量，销售量迅速增多。

个人助业贷款是建设银行为解决个人和中小

企业融资问题而推出的个人贷款产品，主要用于中

短期资金需求，旨在从个人角度解决企业的融资需

求。具体来说，主要有以下几个特点：一是相对于一

般个人消费贷款来说，个人助业贷款的授信额度和

贷款期限有较大提高， 贷款额度最高可达 100 万

元，期限最长 5 年；二是个人助业贷款采用额度授

信方式，在额度有效期内，无须经过再次审批，借款

人即可根据资金需求，循环支用额度；三是手续简

便、办理快捷，客户只需提供个人身份证明、还款能

力证明和担保证明等， 即可向建行提出贷款申请；

四是个人助业贷款主要为解决自然人在经营中的

中短期资金需求，用途广泛；五是以房产为主要抵

押方式。

建设银行个人助业贷款具体办理主要分以下

几个步骤：向建设银行提出贷款申请；建设银行客

户经理进行贷款调查；贷款审批；签订合同发放贷

款；借款人按合同约定使用并还款。

建设银行个人助业贷款咨询电话：3387181

建行助业贷款

助您创业发展

“当你老了，头白了，睡意昏沉，炉火旁

打盹……” 很多读者都被叶芝的这首爱情

诗所打动，也会感叹韶华易逝。 每逢清明祭

扫先人， 人们对身边长辈的珍惜之感便会

陡增。 当我们的父母老了，他们的生活是否

有保障？ 理财师说，80 后们为父母做养老理

财规划时，宜稳健，忌激进。

对已然迈入而立之年的 80 后而言，除

了成家立业、生儿育女外，更多了一份对逐

渐老去的父辈们的牵挂。 步履蹒跚，小病小

疼不断……都在宣告着他们的老去。 而“银

发族”们颐养天年，除了子贤孙孝的心灵慰

藉外，还需要殷实的经济基础当后盾。 感叹

之外，趁父母身体还硬朗的时候，为他们做

点儿什么，确保其退休后的生活更安心，或

许更有实际意义。

眼下， 市面上专门针对银发族的理财

产品有保险、基金、年金产品等，但面对这

些并不像锅碗瓢盆般司空见惯的理财品

种，种类繁多，规则各异，条款复杂，风险不

一，老人们多有些“云里雾里”。 因此，年轻

人为父辈们进行养老理财规划时， 不妨多

与理财师沟通，根据其自身的风险偏好、风

险承受能力、年龄、收入、家庭等情况，兼顾

收益与风险来构建一个高效的投资组合 ，

并考虑中长短期搭配， 以此获得稳定的收

益。

具体有哪些有针对性的建议呢？ 对此，

理财师认为要把握稳健、灵活、有保障等三

项原则。

银发族退休后需要有长期稳定的收入

渠道 ， 才能有安全感 ， 不会感觉坐吃山

空。 退休工资、 养老年金、 不动产的长期

租金收益， 都会给银发族带来保障。 而做

好医疗保险、 意外保险和现金储备， 才能

预防生活中的突然意外， 在经济上也能从

容应对。

银发族比年轻人更容易受到意外伤害

和疾病的袭击， 随时都可能遇到需要用钱

的情况。 因此，银发族要把钱放在容易变现

的理财工具上，需要使用时可随时支取，现

金储蓄或高流动性的产品比较适合他们 。

如果是子女为父辈们的养老金开源做打

算，也尽可能将本金放在稳健的篮子里。 而

股市等激进的高风险高收益渠道， 更适合

年轻人，不大适合银发族，因为一旦本金大

幅缩水， 会严重影响银发族的养老生活和

身心健康。

此外，鉴于曾发生过老年人“存单变保

单”、资金变现需几十年的先例 ，加之老人

家“耳根子比较软 ”，对一些新鲜事物不是

很了解， 建议银发族签理财合同前多了解

理财模式和是否保本、 变现是否容易等具

体情况。 （据《长春晚报》）

银发族理财坚守三原则

我们认为， 短期上证综指在 3000 点附

近或有反复，但在经济向上确认的预期下，

未来有继续冲高的动能。 不过，市场投资者

仍在经济增长与通货膨胀之间纠结， 难以

彻底摆脱政策紧缩的阴影， 大盘股上涨的

持续性不强。 短线 A 股或在冲高之后回落，

整体维持箱体震荡格局。

从近期草根调研的反馈来看， 我们认

为宏观层面经济向上的信号比较明显 ，市

场正在等待 3 月经济数据的确认。但另一方

面，如果经济向上的势头得以确认，未来政

策紧缩的步伐将会更快， 这无疑会对市场

带来一定的负面影响。 此外，外围市场尤其

是欧洲央行的举措是否会带来国内新一轮

的紧缩，目前仍尚无定论。 因此，我们认为

上证综指在经济向上确认的预期下， 短期

仍有继续冲高的动能。 但由于市场难以彻

底摆脱政策紧缩的阴影， 大盘股持续上攻

的意愿不强，A 股或在冲高之后回落， 维持

箱体震荡格局。

我们认为市场结构性机会与结构性风

险并存。 从前者来看，大盘权重股估值水平

自 2010 年以来不断下移， 不断与成熟市场

接近，继续向下的空间有限。 这一方面是市

场供求关系结构性变化的必然， 另一方面

也是国内流动性逐步紧缩的结果。 不过，随

着股价普遍回落， 大盘权重股分红的吸引

力得到明显提升，具备了一定的安全边际。

值得一提的是， 在紧缩政策未对国内经济

造成实质性损害的前提下， 该类个股攻守

兼备的特征明显：退可守 ，估值便宜 ；进可

攻，跟随经济向上。

从后者来看， 中小盘股票的估值仍将

面临一定的向下调整压力。 一是从供求关

系的角度来说， 整体融资规模的大幅上升

可能会引发市场的阶段性系统风险； 而深

市年内大扩容也将给中小盘股带来巨大的

结构性风险。 二是从估值的角度来说，创业

板与中小盘相对中证 100 成分股溢价达到

3~5 倍，如此巨大的估值差异已经将其未来

可能的成长空间透支。 在 2011 年一季报发

布前后，部分题材股的业绩风险有望暴露。

此外， 近期个别中小盘股票开始暴露出公

司治理方面的问题， 投资者将提升中小盘

股的风险溢价，并降低其先前的估值水平。

从两者之间的关系来看， 如果国内流

动性没有出现大的改观， 市场赚钱效应不

明显， 二八类股争抢存量资金会导致大盘

与中小盘之间出现“跷跷板”效应。 从机构

配置来看， 大盘股的上涨会带来风格配置

的变化，必然挤占中小盘股的原有资金。 另

一方面，中小盘的整体换手率极高，市场扩

容也提升了自身的资金需求， 资金净流出

的负面影响容易被扩大。

备注： 以上信息来源于中原证券研究

所，仅供参考，风险自担。

中原证券鹤壁兴鹤大街证券营业部咨

询电话：3321781�

4 月 6 日，中国人寿保险股份有限公司“国寿

福满一生两全保险（分红型）”新产品上市发布会在

杭州举行，正式推出这款每年根据约定给付返还关

爱金和特别生存金的保险产品。

此次发布会的主题为“将幸福进行到底”。中国

人寿副总裁缪平表示， 作为国内最大的寿险公司，

中国人寿始终牢记自身的发展责任和历史使命，积

极担负着关注民生、保障幸福的责任，承担着利用

商业保险为广大客户送福音的义务。 希望“福满一

生” 能够成为消费者生活保障与理财的新选择，让

广大客户尊享幸福美满的人生。

2006 年，中国人寿曾推出“美满一生”产品，5

年共取得了 300 亿元的销售业绩。中国人寿产品开

发部总经理助理陈劲松指出，为了进一步丰富和提

升产品的保险利益，为客户的幸福生活提供综合保

险保障，公司对“美满一生”产品进行了升级，设计

开发了“福满一生”产品。 该产品集聚了即交即领、

高额返还、给付多样、全面保障等特点，可以满足人

生生命周期的多重需求。

据了解，“福满一生” 的投保范围极广， 凡出生

28 日以上、55 周岁以下， 身体健康者均可作为被保

险人，保险费的交付方式为年交，交费期间分为五年

和十年两种， 保险期间为保险合同生效之日起至被

保险人年满 75 周岁的年生效对应日止， 其即交即

领、快速返还的特点对消费者有着极大的吸引力。

同时，“福满一生” 按照人的生命周期进行设

计，按照人生各阶段的关注点设计保险利益点。 针

对少儿类客户，面对日益增长的教育投入，在产品

领取初期加入了特别生存金和关爱金，两重领取保

障孩子的教育投入；针对中青年客户群体，“福满一

生”除提供每年 10%的关爱金领取，满足客户理财

性收入的需求外， 考虑到该类人群是社会的中坚，

量身设计高额保障功能， 最高可享受到 10 倍基本

保险金额加所交保费的高额保障；针对中老年客户

群体， 该产品充分考虑养老需求， 每年可以领取

20%基本保额的福寿金，是关爱金的两倍。

此前，“福满一生”在浙江省和陕西省开展了试

销， 中国人寿个险销售部总经理助理贾慧介绍了

“福满一生”在两个有着完全不同经济特点、不同市

场环境、不同消费习惯和不同保险意识的省份的试

销业绩 ， 其中浙江省首卖日一天进单保费超过

6000 万元， 陕西省首卖日一天进单保费超过 3000

万元。 试销情况证明，消费者对于这款产品非常认

可，尤其是该产品在生存利益返还和身故保障方面

兼顾了不同客户的需求点，真正让福满一生成为一

款既具有长期理财功能，又拥有较高保障的产品。

（国寿宣）

凸显保障 兼顾理财

国寿新一代快速返还分红型产品

“福满一生”上市

短线 A 股或在冲高之后回落


