
除了选购套餐外， 拍摄婚纱照

时，不少人都不明不白选购了不少自

由消费， 这部分自由消费是否合法？

记者就此事咨询了市工商局，一位工

作人员告诉记者，婚纱影楼中所有的

自由消费项目都是一种没有向消费

者事先公开明示的不透明消费，属于

一种不正当的经营手段。 他认为，由

于目前尚没有相关的标准对自由消

费项目的价格、条款和明示方式进行

规范，这些只能靠行业来规范，因此

才会出现婚纱影楼利用消费者结婚

前的“不清醒、不理智”的心理和喜悦

情绪，钻了空子。

市法律援助中心的律师说，从消

费者的角度来说，在签订相关协议和

交纳订金前，一定要让婚纱影楼出示

一份书面正式的自由消费项目条款

明细和价目表，将所有需要掏钱的花

费都详细写明在协议上，并要求影楼

相关负责人在书面协议上签字。 最重

要的是， 看清合同内的书面约定，如

照片的规格、数量、价款以及违约责

任等重要事项，以便事后维护自身合

法权益。 此外，不要轻易支付订金，消

费者在预订婚纱照时，摄影公司通常

要求消费者支付一定数量的订金，一

旦消费者要求解除约定，订金将不予

退还。 遇此情况，消费者应求助于消

协或诉诸于法。

晨报讯（记者 渠稳）4 月 17 日，鹤壁市各行各

业的精英代表齐聚鸿源酒店参加 2011贵州茅台“天

朝上品”、“天下乐”酒品鉴会。 记者了解到“天朝上

品”、“天下乐”由茅台集团技术开发公司酿制，这两

款白酒一上市就开创了两大先河：首创中国柔和酱

香、柔雅浓香型白酒；首创中国白酒业先体验后消

费的营销模式。

在品鉴会现场，滚动播放着“天朝上品”、“天下

乐”的电视短片。“这不仅是一场酒会更是一场‘文’

会，尽管茅台的两个新产品刚刚上市，却处处洋溢

着浓重的中华酒礼仪和酒文化。 ”在签名簿上刚签

完名的一位企业老总杨先生对记者说。

“以世界级强势品牌———茅台为后盾，携手全

国商界精英，倾力打造茅台集团第二航母———中国

白酒诚信连锁体验店。‘天朝上品’、‘天下乐’鹤壁

体验店作为河南 3 家之一、豫北唯一体验店，努力

打造让鹤壁普通老百姓能喝得起的低价位、高品质

的茅台酒而努力。 ”“天朝上品”、“天下乐”鹤壁体验

店总经理李炳星在致欢迎辞时说。

随后， 贵州茅台集团天朝上品酒业公司董事

长、 总经理黄永毅在讲话中着重介绍了“天朝上

品”、“天下乐” 的营销模式，“这两款新产品打破了

以往传统的白酒经销模式，这两款酒采用先体验后

消费的模式。 这两款酒不在超市、商场销售，只在厂

家指定的体验店销售，而且是全国统一价。 目的就

在于让老百姓先体验后消费， 同时遏制造假现象、

保护消费者的合法权益，鹤壁的老百姓想喝‘天朝

上品’、‘天下乐’ 这两款酒就必须到鹤壁体验店购

买。 ”黄永毅在讲话中说。

随后，6 位身着汉、唐、宋、元、明五个朝代及现

代典型服饰的模特手捧 6 种“天朝上品”、“天下乐”

系列白酒款款而来，尽展这两种白酒包装的独特造

型。 为了答谢前来品酒的各位嘉宾，品鉴会现场还

搞起了抽奖活动， 获奖者可以获得 98元到 1280 元

不等的“天朝上品”、“天下乐”系列白酒。

“泱泱天朝、酒中上品，‘天朝上品’、‘天下乐’

正如它的名字一样从诞生开始就拥有傲视宇内的

光环，它拥有生产商和运营商雄厚的资本、品牌支

持，拥有专业的管理团队和营销团队，这枝拥有深

厚历史底蕴和丰富文化内涵的酒中奇葩一定能够

在中国白酒业大放异彩。 ”鹤壁日报社副总编辑曹

金德说。

晨报讯（记者 柯其其 通讯员 王中科）4 月

17 日，记者从鹤壁移动公司获悉，该公司“职工书

屋”被中华全国总工会评为“全国职工书屋”示范

点，并获赠 4000余册图书。

据悉，由中华全国总工会配送的 4000余册图书

已经到位，图书包括：政治理论、电力技术、文学历

史、社会百科、家居生活、健康保健、科学技术、工具

书及各种报刊杂志等 20 余类。 鹤壁移动公司工会

每周定时开放职工书屋及职工活动室，目前，宽敞

明亮、设施完备、布置雅致的“职工书屋”已成为职

工读书休闲的好去处。

为充分发挥“职工书屋”在企业科学健康发展

中的独特文化作用，鹤壁移动公司还将在各分公司

和乡镇营业厅建立读书角和学习室， 为其配备书

柜、流动书箱和电脑，定期将各读书角的图书进行

交换，使图书作用最大化。 同时开展各种形式的读

书活动，激发员工的读书热情，丰富员工的精神文

化生活。

鹤壁移动公司表示将进一步抓好“职工书屋”

建设工作，把其建设成真正的职工学习园地和思想

教育阵地，使其不仅是读书平台、信息窗口、文化阵

地、培训基地，更是广大员工思想交流、提升综合素

质和文化创新的重要场所。

鹤壁移动公司被评为

“全国职工书屋”示范点
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本地新闻·调查

□晨报记者 李鹏

晨报讯（记者 柯其其）“我去年参加

过一次新中源的团购活动，对新中源产品

的质量、价格都很满意，当场就购买了 1

万多元的陶瓷， 新中源的售后服务也很

好。 听说新中源又准备举行团购活动，我

就带朋友来报名了。 ”4 月 18 日，市民张

先生在接受采访时说。

据悉，张先生只是众多报名者中的一

员。 自本报刊发“新中源将举行到厂家团

购”的报道后，新中源鹤壁营销中心预约

登记热线一直处于忙碌状态，咨询的市民

众多。 这些市民对新中源陶瓷的产品、质

量和价格十分关注，希望能早日成行。

在谈到厂家举办团购活动的目的时，

新中源陶瓷厂家团购项目经理梁均成告

诉记者，五星级团购是新中源陶瓷集团的

一种营销方式。新中源五星级大型团购活

动，是把每年数千万元的品牌宣传费用直

接让利给消费者，让消费者在买到物美价

廉的产品的同时了解新中源陶瓷的企业

实力与品牌文化，从而让消费者回到鹤壁

后能够去宣传新中源品牌，使新中源陶瓷

在鹤壁的品牌知名度达到最大化。简单来

说，团购就是为了口碑的宣传。

“为了让消费者能够零距离接触产

品， 使他们对我们新中源企业有更深入、

更直接的了解，我们特别邀请业主、设计

师亲临企业参观采购。 新中源陶瓷总部

10000 平方米的展厅内， 囊括了卫浴洁

具、瓷片、抛光砖、仿古砖等目前在市场上

广受欢迎的产品。 ”梁均成说。

4 月 30 日团购当天豪华大巴接送，

星级用餐，全程免费。

如果您动心了，就赶紧到新中源陶瓷

鹤壁营销中心报名参加吧。报名截止日期

为 4月 29日。

新中源陶瓷五星级团购报名火暴进行中

结婚前拍摄婚纱照已经成为不少准新郎准新娘必做的功课， 但在整个拍摄婚纱照的过程中，

不少新人们却会掉进一些温柔的陷阱中，因而多花了不少冤枉钱。 记者在暗访中发现，70%以上的

拍婚纱照消费者虽然选定了套餐，但在拍摄婚纱照后，所付的钱数总会超出选定套餐的价钱。 这些

钱都花在了什么地方？ 记者为此展开了调查。

核心提示

打造普通老百姓

能喝得起的茅台酒

———2011 茅台“天朝上品”、“天下

乐”酒品鉴会隆重举办

市民：花钱多在“自由消费”上

“不知不觉就进了自由消费的圈套，多

花个千儿八百实在是稀松平常。 ”新区的刘

小姐颇有感概，她准备今年 6 月份结婚，在

黎阳路一家婚纱摄影店预付了 200 元订

金，选了一套 2888 元的套餐，没想到拍摄

完后一算，竟然花了 3700多元。

多出来的钱花在什么地方了？ 大多花

在一些自由消费项目上。 她把自己留下来

的清单拿给记者看： 瞬间美容液 50 元，购

买定妆液 160 元， 加选 VIP 贵宾西式服装

费 200 元……就这么零零碎碎算下来，拍

个婚纱照一共花费 3700 多元，“就这老板

还说都是熟人，有好几项给我优惠，没有收

钱呢！ ”

新区的王女士说：“进入婚纱影楼，感

觉自己就像只被宰的羔羊。 自由消费的项

目实在是太多了。在化妆的时候，负责帮我

做头发的发型师向我推荐一种价值 50 元

的瞬间美容液，发型师很认真地建议说，如

果不选用，可能会影响化妆效果，会影响照

片质量。 ”此后在婚纱影楼工作人员的“诱

导” 下， 她又买了一对假睫毛和一套价值

100元的简易化妆用品以及清洗剂。婚纱照

还没有拍， 仅化妆费用， 她已经额外付了

200多元。

为了能拍出一套满意的婚纱照， 新区

的赵女士特地选了一家知名影楼。 按照事

先约定的价格，她一次交清了 1999 元的费

用，店方承诺“包赵女士满意”。可在看小样

选择照片的时候，店老板告诉她“只能在所

有的照片小样中挑选 20 张入册，其他小样

如想要，每张加收 30 元，如果让店方设计

装册，超过 30 张每张 80 元。“我不舍得放

弃那些照片，咬咬牙又多选了 20 张，除此

之外，还有零碎的收费项目。 最后算下来，

婚纱照花了 2500多元。 ”赵女士说。

记者暗访：弄清“自由消费”项目不容易

婚纱照套餐是怎样挣额外钱的， 为了

弄清这些让消费者掏腰包的自由消费项

目， 记者以顾客的身份分别对我市几家婚

纱影楼进行了暗访。在调查中记者发现，如

果消费者没有主动询问， 几乎没有一家婚

纱影楼会详细告知所有自由消费项目的详

细内容。

记者在华山路的一家婚纱影楼内咨询

了十几分钟， 工作人员始终没有主动提及

自由消费项目的详情。 于是记者就市民王

女士反映的化妆液问题咨询：“听说化妆前

需要在脸上涂抹一种定妆液， 这部分是要

单独加钱自己购买吗？ ”工作人员思考了几

秒钟后回答，影楼提供的定妆液叫做安瓶，

化妆前涂抹在脸上可以起到护肤的作用，

如果不涂， 化妆品会对皮肤产生巨大的刺

激和伤害。 每支 100元，现在售价 80元，一

般一对新人用两三支就够了。

当记者问“能否自己带定妆液”时，工

作人员称：“我们影楼提供的是国内最好的

化妆液，是从北京进回来的。 ”他表示，顾客

最好是用影楼提供的定妆液， 否则后果自

负。

通过对新区几家婚纱影楼的走访记者

发现，所谓自由消费中的附加项目，如果单

独拿出一项来，似乎都不算太贵，最多也就

是一百元钱， 但是层层加码累计下来就会

达到好几百元，甚至更高。

市民支招

服装不要选高档。 福汇佳苑的李

先生原本选定的是 1598 元的套餐，

结果拍完照，选好照片，不知不觉就

升级到 1900多元。为什么会多了 300

多元， 原因是李先生选用了高档服

装。 据记者了解，现今影楼大都把服

装按档次划分，部分工作人员会在消

费者挑选衣服的时候推荐更高级别

档次的服装，不少消费者抵挡不了诱

惑，只能乖乖买单。 李先生说：“这辈

子就一次拍婚纱的机会，不要太委屈

自己， 不曾想一下子多花了 300 多

元。 想想有点后悔，实际上婚纱照利

用率不高， 穿件差不多的衣服就行

了，没必要选高档的。 ”

大部分市民建议，拍摄婚纱照时

事先一定要货比三家。 目前我市经营

婚纱摄影业务的影楼较多，服务也各

具特色，消费者可以从价格、服务规

范、礼服的卫生和款式等方面综合比

较， 选择适合自己的婚纱摄影店，选

择适合自己的套餐，在拍摄过程中尽

量少选自由消费项目。

“自由消费”不明示

属不正当经营行为

品鉴会现场。 晨报记者 渠稳 摄

一对新人正在拍摄婚纱照（资料图片）。

婚纱照“自由消费” 真不自由


