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专题消费周刊

让消费者进一步了解我们的品牌

———访海尔太阳能鹤壁总经销程金学

“海尔品牌是一个非常优秀的品牌，此次住宅产业

文化节是一个非常好的宣传平台， 可以使我们的品牌

优势、我们的服务为广大消费者进一步了解。 ”4 月 19

日，海尔太阳能鹤壁总经销程金学告诉记者。

据了解， 海尔太阳能自 2009 年进入鹤壁市场以

来， 以其优异的质量和售后服务赢得了开发商和消费

者的青睐。 2011 年 1 月，海尔太阳能更是与市政府签

署了太阳能建筑一体化项目战略合作协议， 此次合作

将对鹤壁市可再生能源建筑应用示范城市的建设起到

积极推动作用。

“海尔太阳能是国内较早认识到平板太阳能发展

趋势，与来自欧洲的平板太阳能专家团队合作，针对高

层、多层、别墅和农村市场，为更多太阳能用户设计出

数十种家用热水系统解决方案。”程金学说，“此次文化

节，我们非常重视，很早就开始筹备了。展会期间，我们

将会推出多项优惠措施回馈消费者， 感谢他们对我们

品牌的支持。 ”

这是一次行业盛会

———访易盛安居皇家凯旋木门鹤壁区域总经理周令锋

“这是一次行业内的盛会，是商家与消费者交流的

盛会，不仅能够使我们商家的品牌得到宣传，也将使广

大市民从中得到实惠，我们感觉这种形式非常好。我们

将在春季住宅产业文化节期间， 推出优惠活动来回报

广大消费者。 ”4 月 18 日，易盛安居皇家凯旋木门鹤壁

区域总经理周令锋在接受采访时说。

据周令锋介绍，皇家凯旋木门以创新的设计思想，

树形象，创品牌，服务于客户，秉承“以质取胜、顾客至

上、诚信第一、合作共赢”的经营理念，立足于行业的最

前列。 公司以精湛的制作工艺、健康环保的材料、尊贵

典雅的产品等优势赢得了市场。

“公司投资上千万元在鹤壁建有生产基地和 500

平方米展厅，为答谢鹤壁父老，在“五一”期间可免费到

生产基地及展厅参观并有多项优惠。 4 月 25 日

～

5 月

15 日期间， 订货总单数达到一定标准即可享受优惠。

所有拼单客户， 除享受优惠外， 还可参加神秘刮奖活

动，每单可刮一次，最高可中 6000 元。 ”周令锋说。

好产品更要做好宣传

———访鹤壁淇景瓷漆涂料厂厂长杨俊学

“如今早已不是‘酒香不怕巷子深’的时代了，再好

的产品， 也需要通过好的宣传途径让更多的消费者所

了解。 此次文化节活动是政府相关部门和主流媒体强

强联合共同为各商家搭建的一个展示自我的平台，我

们一定会充分利用这样一个难得的机会， 让更多的人

了解淇景瓷漆的独特品质。 ”4 月 18 日，鹤壁淇景瓷漆

涂料厂厂长杨俊学接受记者采访时说。

据杨俊学介绍， 淇景瓷漆涂料厂是一家从事建筑

内墙耐水涂料生产与施工的专业厂家，“淇景牌” 瓷漆

及腻子涂料商标已在国家工商总局商标局成功注册。

采用国内先进技术优选天然优质原料研制而成并已广

泛应用的淇景高光耐水瓷漆， 具有使用后墙面质感细

腻、洁白如玉、光滑如瓷、硬度高、耐水、耐擦洗、绿色环

保、长期使用不脱粉等优点。淇景瓷漆还具有翻新时不

必铲墙直接批刮瓷漆或刷乳胶漆的省时省力又省钱的

特点，可是民用建筑和公共建筑等首选的优质涂料。

“淇景瓷漆涂料厂始终本着‘质量第一，为用户着

想，创涂料名牌’的宗旨诚心诚意地为广大客户服务。”

杨俊学说，“在此次住宅产业文化节活动中， 我们将以

更优惠的价格推广淇景瓷漆，让更多的人了解它、使用

它、认可它。 ”

用心为您打造环保家居

———访圣卡地板鹤壁总经销林伟

“品质是我们圣卡的生命，完善的服务体系让圣卡

更稳固的立足于鹤壁市场。 我们积极参与鹤壁日报社

联合多家单位举办的春季住宅产业文化节， 我们相信

圣卡优质的地板会赢得同行与消费者的赞誉。 ”圣卡地

板鹤壁总经销林伟在接受采访时说。

林伟告诉记者， 圣卡地板营销网络遍布全国各大

中型城市 ,产品远销 30 多个国家。 追求卓越品质是圣

卡始终不变的信念。 重视生产过程中的每个步骤和环

节，发挥专业化的生产效率，全方位的科学管理和高素

质专业管理技术人才， 是圣卡成为优质品牌的基础和

保证。

“对于我们来说， 服务是销售的重要组成部分，为

打造服务品牌，在售前，我们利用圣卡地板独家拥有的

电脑演示系统， 帮助用户根据住房特点选择自己喜欢

的富有创意的不同款式和花色的地板；协助测量，进行

现场查看以确定具体的安装方案；在售中，我们组织专

业化的施工人员，精心安装；在售后，我们实行 24 小时

金牌服务，为每个用户都制作一份用户档案，售后提供

全程服务。总之，我们不做则已；做，就做到最好！”林伟

说。 在此次文化节上，圣卡特推出优惠活动，其中多层

实木地板超低价销售，强化地板 65 元 /㎡。

我们将以崭新的姿态亮相文化节

———访华帝集成厨房鹤壁旗舰店总经理助理郭慧

“很高兴能参加春季住宅产业文化节，这是一次行

业的盛会，我们希望通过此次文化节，让我们华帝品牌

在鹤壁的美誉度得到进一步提高。 ”4 月 18 日，华帝集

成厨房鹤壁旗舰店总经理助理郭慧在接受记者采访时

说。

郭慧告诉记者，华帝自 1992 年诞生以来，一直致

力于厨卫产品的研发。 目前已形成灶具、热水器、消毒

柜、橱柜等 500 多个品种。

“我们不仅有一流的产品，还有一流的服务，‘速度

服务’是我们独特的服务理念之一，充足的专业人员配

备最大限度地保障了客户随叫随到的需求， 实现了一

天 24 小时、一年 365 天不间断服务的承诺。 为了提高

服务质量，我们还引进了专业的管理软件，组建了华帝

客服呼叫中心， 为每一位呼叫的顾客创建一套客户档

案并录入系统。当客户再次呼叫时，客服人员可以在第

一时间掌握该客户的信息并为其提供有针对性的服

务。 ”郭慧说。

针对此次文化节， 华帝将推出一系列优惠活动，

“优惠力度可以说是空前的， 我们将以优质的产品、优

惠的价格、 贴心的服务回报广大消费者多年来对华帝

的支持和厚爱。 ”郭慧说。

让更多的人了解我们的产品

———访申雷达卫浴鹤壁总经销张富青

“无论是商家，还是消费者，都很乐意参加这样大

规模、高规格的文化节，对我们商家来说，是提高品牌

知名度和美誉度的好机会，对消费者来说，能买到性价

比高的产品。我们感觉这种形式非常好，所以我们在第

一时间就积极报了名， 还将推出优惠让利活动来回报

广大消费者。 ”4 月 15 日，申雷达卫浴鹤壁总经销张富

青在接受采访时说。

张富青告诉记者，集研发、生产、销售、服务为一体

的申雷达卫浴历经 20 年发展，现已成为国内卫浴洁具

行业颇具规模、实力雄厚的企业。

“要想做大做强，就要练好内功。 我们认为只有保

证了品质，才能创出真正的品牌。目前我们申雷达在全

国开设了 1800 多家连锁店， 产品深得广大消费者认

可。 ” 张富青说。

为回报广大消费者，此次文化节，申雷达卫浴将推

出一系列优惠活动，包括浴室柜、单孔龙头、太阳花洒

在内的六种套餐， 不仅价格极其优惠， 还将送出自行

车、茶枕、旅行茶具等礼物。
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