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财富热线：13839222322

财税单位的窗口

市民理财的帮手

银行卡诈骗风险预防（三）

谈股论金

5.发短信谎报“消费信息”

犯罪分子向你发出短信，称你的银行卡

在某地商场、酒店等消费场所刷卡消费

××

元 ， 或 称 已 从 你 的 账 户 中 扣 除 银 行 卡

费

×××

元，如有疑问，可致电

××

号码查

询。 您一旦回电，犯罪分子就会冒充银行客

服人员或公安机关金融犯罪调查科人员，谎

称该卡可能被复制，想方设法让客户按其指

示操作，实际上，完成操作后，你的资金就被

转到犯罪分子指定的账户了。 目前，在长沙

出现的此类诈骗短信，多是“3”开头的电话

发出的。

防范对策：市民如收到此类短信，要看

是否为各银行统一客服号码所发，如不是则

无须理会。 如有疑问，要致电相应的银行统

一客服号码询问。各银行的客服电话均为五

位数。 建行客服电话 95533，工行 95588，农

行 95599，中国银行 95566。

6.发短信谎称“账号已改”

不法分子发短信称：“请把钱直接存到

某银行账号，账号为

×××

”或“我的账号已

改为

×××

”。有的市民恰逢要汇款，收到此

类短信后，未经核实，便将钱直接汇到犯罪

分子提供的账号上。

防范对策：这类信息是犯罪分子通过群

发方式发出，收信人范围很广，虽骗术简单，

但受骗事件经常发生。 市民汇款前，只需与

事前联系人再次电话确认收款人及账号即

可避免。 （稿件提供：市农行）

国家统计局公布了 2011 年 1~4 月房地产市

场运行数据。 统计数据显示，全国房地产市场 1~4

月实际投资额 1.34 万亿元，同比增长 34.3%；施工

面积 35.25 亿平方米，同比增长 33.2%；新开工面

积 5.68 亿平方米，同比增长 24.4%；商品房销售面

积 2.49 亿平方米，同比增长 6.3%；销售额 1.41 万

亿元，增长 13.3%。

投资增速维持高位基本符合预期， 但增速将

会回落。 1~4 月投资增速维持在高位主要因为投

资惯性与保障房投资开始加速。 房地产投资包括

了新开工面积投资与施工面积投资部分， 过去的

施工与新开工面积存在连续投资刚性需求， 而大

多数房地产企业目前还没有根据市场销售情况调

整计划的新开工面积，即使已经调整新开工计划，

其反映到统计数据里也需要一段时间。 随着土地

市场开始降温，施工及新开工面积缩减，普通商品

房投资增速将会回落。 但由于保障性住房投资将

开始进入加速阶段， 因此我们预计 2 季度投资增

速仍将保持在高位， 但是全年投资增速的放缓趋

势将比较明显。

商品房销售增速出现迅速下滑。 全国商品房

销售面积出现迅速下滑主要因为限购等调控政策

已经开始对市场需求产生明显的抑制作用， 另一

方面，由于开发商获取预售证难度加大，加上因为

销售市场萎缩，使得开发商推盘意愿明显减弱，市

场供给减少。由于去年 4 月出台了调控新政，使得

去年的 5~6 月销售快速萎缩，基数较低，我们预计

今年 2 季度销售同比将会略有回升。

新开工面积增速延续下滑态势。 1~4 月份，全

国 新 开 工 面 积 5.68 亿 平 方 米 ， 同 比 增 速 为

24.41%，仅为去年同期同比增速的 38%。 由于房地

产企业新开工计划会根据销售市场做出调整，我

们预计新开工面积增速将在未来出现回落。

行业资金链压力进一步加大。 银行贷款与销

售回款是房地产企业最主要的两个资金来源，而

当前这两个资金渠道进一步收紧的可能性越来越

大， 房企再融资及信托融资等目前没有任何放松

的迹象，行业资金将面临很大考验。

投资策略： 目前地产板块的估值已经反映了

政策调控、销售萎缩、资金压力加大等悲观预期，

我们维持对行业“同步大市”的投资评级。 建议重

点关注行业龙头公司，比如万科和保利地产，区域

重点龙头公司，比如福星股份、中南建设、荣盛发

展等。 (以上信息来源于中原证券 吴剑雄)

房地产业：

销售下滑迅速

资金压力趋紧

草根名博抓住“围脖商机”

日前， 著名编剧石康在微博上的一句

“我在这里写下的每一个字， 包括标点符

号，最惨也能赚到 2 块钱”的言论如一石激

起千层浪， 而称姚晨写微博日进 1 万美元

的说法更是令大家哗然，关于“微博能赚多

少钱”的猜测一时间沸沸扬扬，虽然不少明

星博主相继出来辟谣， 称自己未从微博平

台上赚取过一分钱， 但是笔者通过调查了

解到， 写微博赚钱在很多博主看来早就不

是什么秘密， 从刚网罗了百十个粉丝的新

手，到拥有百万粉丝的草根名博，各有各的

生财之道， 微博已经成为一个新的网络聚

宝盆， 吸引着大批年轻的创业者在此一

“博”。

在微博上号称“新浪电影微博 N0.1”的

“热电影”博主是一个 80 后创业团队。 他们

在新浪微博“草根粉丝榜” 的最新排名是

63，粉丝数 58 万人。

这群年轻人原本就是电影发烧友， 从

去年 10 月份开始“织围脖 ” 后， 逐渐从

普通的微博粉丝成为微博从业者， 对他们

而言， 经营微博是从兴趣出发走上创业之

路。

“热电影”受到众多粉丝的青睐是因为

这里有最新的电影预告片、海报，也有很多

和电影相关的好玩段子， 还有不少由博主

原创的微博， 比如某部热门影片的看前须

知。 为了不断更新内容，他们从 9 时开始，

找电影材料、编辑、上传，一直要忙到半夜

才睡觉 ， 他们平均每天要发 20

～

30 条微

博，经常要连续工作 14 个小时 ，几乎每半

小时就发一条微博。

为了经营这个微博， 几个年轻人几乎

牺牲了自己全部的个人娱乐时间。 功夫不

负有心人，这个有趣的电影微博一传十、十

传百，粉丝呈几何级增加，终于火了。

当一个微博拥有数十万粉丝之后，它

的商业价值开始凸现， 广告商就自己找上

门来。 转发广告，目前已经成为很多草根名

博的主要赢利方式。 随着“热电影”粉丝的

增多，不少商家开始联系他们寻求合作。 现

在每当有新片上映， 电影院会邀请他们免

费参加首映， 不少电影推广商还会主动提

供新上映电影的相关材料，华谊兄弟、光线

影业目前都与他们有合作。

虽然“热电影”的博主没有透露他们转

广告的价码， 但是笔者通过一家广告公司

发在网上的价目表了解到转发广告的基本

行情，粉丝数量超过 60 万，报价为 2000 元

/ 条；粉丝数量接近 50 万，报价为 1500 元 /

条；粉丝数量接近 30 万，报价超过 1000 元

/ 条；粉丝数量在 10 万

～

30 万之间，报价为

500 元 / 条

～

800 元 / 条。

这家广告公司的客服人员说， 这个报

价是针对一些比较知名的草根名博， 要求

粉丝集中在某些特定领域， 现在很多商家

对微博营销非常看好， 认为它便宜而且效

果好， 他们和几大微博平台的几十位草根

名博都建立了合作关系， 接到任务就发给

他们，半个小时就能发布出去。

据了解，排名靠前的微博收入不错，不

但可以靠广告赚钱， 还可以帮客户设计创

意， 这些加入了他们创意的广告收费就更

贵。

笔者发现， 微博营销如今已经从转发

广告，进入集团化运作，为企业进行“外包

服务”的新阶段。

在微博创业者中间，“酒红冰蓝” 是唯

一敢公开称自己从微博赚到月利润超 50

万元的博主。

“酒红冰蓝”的创业是从微博“养号”开

始，她首先注册了多个微博账号，分布在最

容易吸引粉丝的汽车、时尚、星座等不同领

域，员工每天最主要的工作就是“养”账号。

目前，她已经拥有 100 多个微博账号，最大

账号“全球时尚”粉丝超过百万人，所有账

号粉丝总数超过 800 万人。

如此高的人气 ， 引得商家蜂拥而至 ，

“酒红冰蓝”说，她现在已经很少挣帮人转

发广告这种“零碎钱”，而是帮助企业维护

官方微博，称为“外包服务”。“主要是用他

们的官方账号发布一些活动、产品帖，让他

们的账号拥有一定数量的粉丝。 ”她的员工

用企业账号发布内容后， 仍会通过自己的

账号海量转发，以此带动企业微博的人气。

她与这些企业的合作时间基本为一年，一

家公司一年约带来 5 万元收入。 同时，她还

会帮一些没有长期合作的企业策划微博营

销方案，这也会为她带来 3

～

5 万元的策划

收入。

随着一批草根名博的崛起和

类似“酒红冰蓝”这样的创富故事

广为流传， 如今通过微博赚钱已

经进入很多人的视野， 即使没有

数十万的粉丝， 没有专业的经营

团队， 也可以通过各种微博接受

转发任务， 很多博主正在用这种

方式赚取零花钱。

笔者在目前号称“中国最大

的微博营销平台 ”———“微传播 ”

网站上看到， 这里包括发布任务

的商家和接受任务的博主， 已经

聚集了将近 4 万名会员， 这里最

多的任务是“低价转发”，主要针

对拥有粉丝众多， 但又不是同一

领域里的草根。

“微传播”的负责人表示，几

个月来，网站发展迅速，微博营销

市场巨大。“就拿手机短信和微博

相比吧，手机短信是一对一的，微

博是一对多的、传播速度快。 对于

最新的消息， 发布后马上有成百

上千人响应， 相对其他营销来说

它的价格却是最低的。 ”

笔者看到， 低价转发的价目

表是按照博主的粉丝数量定价 ，

如果只有 50

～

100 名粉丝， 领取

任务转发一条广告的最低报酬是

0.1 元，5 万名粉丝转发价格是 10

元左右。 报酬比较高的任务是为

企业微博制作模板， 一个任务通

常标价几千元， 任务认领非常踊

跃。

此外， 卖账号也是一些博主

的赚钱之道，“酒红冰蓝” 曾以 50

万元的价格卖掉了一个 20 万粉

丝的账号， 笔者还在网上看到

1500 元甩卖 1 万粉丝账号的消

息，但大多数人并不主张卖账号，

“毕竟是自己辛辛苦苦经营的，留

着细水长流。 ”

（据《北京晚报》）

为兴趣而战 发烧友半年跻身名博

广告商上门 转发一条标价 2000 元

集团化运作 日进万元不是神话

网站接任务

最低报酬一角一条


