
下个月起房贷月供“涨价”

银行人士：月供压力不会增加很多

今年央行连加 3 次利息， 房贷从下个月

起将执行新利率，贷款者的月供会相应增多。

但针对“具体要多还多少钱”、“怎样获知月供

的变化”、“3 次加息到底给贷款者带来多大

压力”等问题，多数贷款者都是一问三不知。

提醒一：下个月月供开始上涨

去年 10 月份，孙先生“踩着”7 折利率优

惠的“尾巴”贷款购得一套房产，当时他贷款

的金额为 22 万元，贷款年限约定 20 年，以等

额本息还款方式还款。今年年初以来，央行分

别在 2 月份、4 月份、7 月份宣布加息，5 年以

上贷款利率已从年初的 6.40%涨至 7.05%，这

让孙先生愁上眉梢。

他说：“2012 年 1 月 1 日，银行就要执行

新的贷款利率了， 今年 3 次加息的功效也会

集中反映出来， 真不知道自己的贷款压力会

增加多少？我只能在下个月多存钱，然后看银

行具体扣多少，就知道明年月供是多少了。 ”

大多数贷款者在签订个人房贷合同时，

与银行约定贷款基准利率的调整方式为“次

年 1 月 1 日”。 也就是说，在一年当中，无论央

行进行多少次加息或减息， 个人房贷都会在

第二年的 1 月 1 日才能执行新基准利率。 因

此，从明年 1 月份开始，月供将集体“涨价”。

提醒二：月供压力不会增加很多

18 日，孙先生特意来到他的贷款银行询

问月供变化。 贷款部门的工作人员把他的情

况输入系统后计算得知，孙先生贷款 22 万元

20 年，目前的月供约为 2140 元。 明年虽说利

率上涨，但由于其享受了 7 折优惠，所以月供

变化不大，每月只需要多还 33.72 元。 听到这

样的答案，孙先生觉得不可思议，他说：“我一

直以为加息 3 次，月供压力会增加很多，没想

到只有 30 多元。 ”

银行的工作人员表示， 这两天咨询月供

的贷款者确实很多， 大家来时都担心明年还

款压力过重，但算过之后就会知道，多数人也

就多还几十元，增加一二百元都算多的了。

提醒三：去银行重打还款记录

银行的个贷人员表示：“一般银行都会短

信通知客户几日还款， 或者在客户欠款时给

予提醒， 但具体月供的金额银行是不会告知

的。 而且，多数银行的还款日期都在每月 20

日前后， 而明年 1 月份的还款金额并非就是

明年的月供定数。因为 1 月份比较特殊，它是

‘分段计息’的。 比如 20 日为还款日，明年 1

月份的还款数额为 ：12 月 20 日

～

31 日按

6.40%计息，1 月 1 日

～

20 日按 7.05%计息。所

以， 明年 2 月份的还款额才是贷款者的新月

供。因此，贷款者最好到银行打印新的还款记

录，了解月供变化。 ” （和讯）
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财税单位的窗口

市民理财的帮手
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泰康人寿“财富赢家”全省热卖中

日前， 记者从泰康人寿河南分公司获悉，

自今年 4 月 26 日在全省推出泰康人寿“财富

赢家”保障计划后，销售额已突破 7000 万元，

这意味着，这款创新型保险理财计划已为中原

人民的理财需求提供了强大助力。

家庭中长期理财的好助手

“财富赢家”是一款创新型保险理财计划，

它将分红险和万能险合二为一，通过双账户三

次复利增值，实现了保值返还和投资收益的完

美结合，其功能更强大，应用更灵活，为家庭的

子女教育、养老、理财、资产保全等需求提供了

最佳的解决方案。

对保险公司来说， 如果投保客户持续健

康，那么客户可以不断获取分红账户和万能账

户的各项收益， 如每年按照保费 2%给付的持

续金、每 5 年返还基本责任保费的 50

％

、60 岁

前每年领取保额的 10

％

、60 岁后每年领取保

额的 20

％

等。如果客户在 79 岁前出险身故，受

益人将根据被保险人去世年龄段的不同，获得

不同额度的身故金。 此外，客户还拥有一次性

领取选择权，以及享受公司的经营红利。

以一个刚出生的男孩为例，如果家长为孩

子投保， 选择 10 年期交费、 年交 1 万元的方

式，在 10 年交满后，如果届时分红险账户和万

能险账户均能达到中档收益的话，那么孩子可

以在其 18 岁至 21 岁时领取教育金 1 万元 /

年

×

4 年

＝

4 万元，在其 25 岁时可领取婚嫁金

43048 元（万能账户）+62078 元（红利），约为

10.5 万元，而且从 26 岁开始，可以在每个保险

年度领取约 3650 元；如果孩子顺利长大成人，

至其 60 岁时， 还可以每年领取泰康人寿为其

准备的祝寿金，直到去世。 如果不幸身故，可以

将分红账户和万能账户的资金留给下一代。

泰康人寿鹤壁中心支公司总经理秦双富

表示，这一款产品的设计，充分考虑到目前家

庭理财需求的多样化，能够满足客户群体不同

层面的远期理财需求，从而以“一份保单、两个

账户”的形式，为客户提供了灵活的理财途径

和有效的风险保障。

业内人士表示，泰康人寿这款产品，适宜

于家庭理财中长期资金安置规划，充分体现了

长期、安全、持续增值的特点，通过双账户的配

置，有效融合了各自优势，加上泰康在业内首

屈一指的投资收益水平，能够为客户资产提供

长期而稳健的收益保证。

规划与生命等长的现金流

事实上，泰康人寿的“财富赢家”险种，是

2010 年上市的“财富人生”的进化型险种，将以

往“财富人生”终身型理财保险计划加入了更

多的理性投资元素，因而显得在近期普通民众

投资渠道匮乏的情况下，特别适合家庭投资。

据记者了解，目前国内寿险市场上大部分

年金保险产品都明确约定合同结束期限。 随着

人类寿命的不断延长，市场对终身型年金产品

需求日益增大。 财富赢家的客户，每年都可以

领取分红金作为养老金，真正让现金流与生命

等长，实现“交钱一阵子，领钱一辈子”。

泰康人寿鹤壁中心支公司资深理财顾问

张志强表示，财富赢家从 0~55 周岁都能投保，

可以为不同年龄阶段人群的子女教育、 养老、

意外保障、重疾保障等人生问题，提供解决方

案。 分红型的产品设计，让客户在享有固定保

障利益的同时，还能以红利的形式，分享保险

公司的经营成果。

泰康人寿 2001 年在国内率先推出分红型

保险产品以来，客户总数已超过 800 万人。 自

2008 年派发特别红利之后， 泰康人寿又于

2010 年再次向客户派发 40 亿元特别红利大礼

包。

保险的核心功能是保障，“财富赢家”险种

还可以在常见的人身风险保障以外，设置专属

重大疾病附加险，提供重大疾病风险保障。 同

时，保单还附加了投保人意外身故或高残豁免

功能，若投保人在交费期内因意外身故或高度

残疾，将豁免余下未交的保费，保险责任继续

有效，最大限度地体现保险的保障价值。

在中国“跑步”迈进老龄化社会的大背景

下，泰康人寿推出“财富赢家”，满足了大众日

益增长的保险需求；对老龄化范围更大的河南

来说，“财富赢家”无疑为广大民众的生活提供

了新的理财方式，真正体现了“从摇篮到天堂”

一生的财务规划。 （王若谷）

平安电话车险

推远程批改服务

晨报讯（记者 秦颖）以往客户购置新车后，

想要对保险中的车牌进行变更， 需要到保险公司

柜面办理，近日，平安财险推出了新车电话、网络

远程批改服务， 正考虑为爱车上保险的车主如今

方便了！中国平安产险开通的电话、网上车牌批改

服务， 车主只需拨打 95512-5 或登陆平安网站进

入一账通（注册一账通、登录一账通）产险版块，足

不出户即可轻松完成新车车牌自助批改操作，再

也不用在炎炎夏日，亲自排队等候办理。自去年以

来，中国平安一账通所推出的网上车牌批改、网上

理赔进度查询等等一系列网上车险业务自助服

务，给平安车险客户带来了极大的便利。

该项服务主要适用于新车上牌的客户。 据了

解，自 2006 年强制交强险正式实施以来，新车主

均被要求先投保交强险，才可以上车牌。车主上牌

后， 还需自行到保险公司柜面办理车牌号批改手

续，方完成车险的完整信息录入。传统办理方法效

率较低，给车主带来不必要的负担，客户往往嫌麻

烦而不主动更新车牌号， 为以后交警查车以及后

续理赔埋下隐患，带来不必要的风险和麻烦。据平

安产险数据显示，以 2008 年为例，该公司车牌批

改作业量达 107.5 万件，绝大部分为柜台办理，数

量巨大，费时费力。电话及网上车牌批改服务的推

出，将大大提高车牌批改效率，进一步分流上门批

改业务。车主们不用再来回奔波，即可尽情享受网

上批改的便捷和实惠。

人保寿险“金鼎富贵”俏销鹤城

中国人保寿险（全称中国人民人寿保险

股份有限公司）推出的“金鼎富贵”产品凭借

强劲的市场竞争力、 以客户为中心的开发理

念和富含价值的理财特色被评为“2009 年中

国十大最佳理财产品桂冠”。该产品是人保寿

险专为寻求资金安全、财务稳健、有高额理财

资金需求人士设计的一款保险理财计划，具

有“保障 + 固定收益 + 分红”的特色。 自 5 月

在鹤壁上市以来，一直受到广大市民的青睐。

人保寿险 2011 年 5 月正式进驻鹤壁，本

着人民保险、服务于民的宗旨，为我市广大市

民提供了各项保险产品与服务， 赢得了广大

客户的信赖， 半年时间实现销售 3000 多万

元。 同时也为上千名参保出险的客户提供了

理赔，半年时间共支付赔款 21.6 万元，并且

以赔付快、服务好受到客户的赞扬。

中国人民人寿保险股份有限公司， 是经

国务院同意，中国保险监督管理委员会批准，

由中国人民保险集团公司（简称中国人保）为

主发起成立的全国性寿险公司。 公司总部设

在北京 ，资本实力 135.52 亿元，公司总资产

规模超过 1400 亿元。中国人民保险公司 1949

年 10 月 20 日正式成立， 由此开创了包括寿

险在内的新中国保险事业。 公司拥有健全的

分销渠道和服务网络，34 个省市自治区、279

个地市、1531 个县市区都设有面向客户的销

售和服务机构， 可以满足广大客户全方位的

保险需求， 同时与 6 万多家银行网点建立了

合作关系， 还率先开通了 365 天、24 小时的

全天候 4008895518 客户专线电话。

□

晨报见习记者 杨阳


