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财税单位的窗口

市民理财的帮手
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平安电话车险

车主精打细算的选择

□晨报记者 秦颖

人们都说，80后赶潮流，消费超前，买车

要买中级车，保险要在 4S 店买，先挥霍了再

说。 然而，有些 80 后车主在养车方面，还是

能够开源节流、精打细算的。 在这个时候电

话车险就成了他们的首选，因为电话车险采

用直销方式，价格透明，节省了很多环节和

其他方面的费用， 价格比普通车险优惠

15%。

对于精打细算的车主来说， 打个电话，

就能搞定车辆投保，如此方便省事又优惠的

方式越来越受到消费者青睐。

自平安车险 2007 年获得保监会批准的

电话销售牌照以来， 目前已有 12 家保险公

司开展电话车险业务。 随着越来越多竞争对

手的加入，电话车险行业的竞争已经由最初

的价格竞争转向服务竞争。 在如今产品同

质、费率几无差异的市场趋势下，车险增值

服务就成了各家保险公司吸引客户、争夺市

场份额的“杀手锏”。

行业专家分析认为，在如今的电话车险

市场，要想真正树立电话车险的市场竞争优

势地位，必须进一步提升服务水平。 平安电

话车险率先推出通过平安电话车险购买商

业车险的客户即可享受免费提供的全国非

道路事故紧急救援服务，包括接电、紧急送

油、现场抢修等。

现在的车主买车险不仅仅是为了给自

己的爱车买一份保障，也是买售后服务。 所

以车主在投保时不要盲目以价格作为判断

标准，要选择品牌好、有实力的保险公司，才

能确保自己能享受到优质的服务。

“红福来两全保险”

保障为先 合理缴费

去年的年终奖还“躺”在你的账户上吗？

面对股市震荡、楼市调控、通胀压力，如何打

理这笔来之不易的收入？ 做份保险理财规划

是个不错的选择， 既可为家庭加大保障力

度，未来也多一重财务安全。 太平洋保险推

出的“红福来两全保险（分红型）”，具有分期

缴费、满期全返、定期给付、多重保障等特

点，是适合中青年人士的稳健安全的大众型

理财工具。

“红福来”缴费可分 5 年、10 年两种，保

障分别达 15 年、20 年。 在满期 100%全返所

缴保费的基础上，每 2 年还有基本保额 10%

或 20%的生存保险金； 能提供现金分红，复

利累积；此外，还具有身故、意外、交通意外

伤害和重灾身故四重保障。“红福来”还可以

附加“惠安康”疾病保险，获得癌症和轻症两

级关爱保障。

保险大多分期缴保费， 一年缴一次，保

费一般建议在总收入的 10%以内，也算一笔

不小的支出。 如果放在平时，缴一期保费一

个月的工资就没了。 用年终奖就不一样了，

避免了这种尴尬， 解决了资金周转的问题。

保险公司一般在年初都会推出一些优惠活

动，此时买保险更实惠。

分红险是目前市场上最炙手可热的险

种之一。 在整体投资市场信心疲软的情况

下，分红险凭借其保本兼具保障和理财功能

的优势，成为理财规划中最“稳当”的代表。

它还能够满足教育金、婚嫁金、养老金等具

有确定领取时间和领取金额的要求，很好契

合了多数人对于长期财务规划的考虑，成为

年终奖家庭理财上佳之选。

在投保分红保险产品时，不能单纯地以

分红返现等投资目的作为衡量产品优劣的

标准，中长期持有才能发挥一份分红险保单

“聚沙成塔”的累积效应。

产品选择时，投保人要考虑的是能否满

足自己的保障需求，如养老、教育、身故保

障、健康保障以及分散理财风险等；选择投

保方式时， 要根据现在以及将来现金流需

求，选择适合的缴费方式和保险期限。

此外， 选择什么样的投保渠道也很重

要。 目前，代理人、银行、电话、网络等销售保

险的渠道很多，分红险作为长期、无形的金

融产品，要选择自己信赖的投保渠道。

（马伟）

节日礼品变现火了当铺

典当行节后变身淘宝店

在许多人的印象里， 只有穷困潦倒的

时候才会把值钱的物品拿去典当。 如今，很

多顾客是将过节收到的礼物和年会抽奖奖

品等闲置物品典当变现。 2 月 1 6 日，记者现

场调查发现，数码产品、小家电、黄金珠宝

能在典当行当个千八百元。 典当行已经从

过去的“穷途末路进当铺”转变成“融资理

财新方式”。

名品黄金最为走俏

同样的商品， 典当行里的绝当物品通

常要比市面的商品价格低 15%左右， 有的

物品价格还要优惠。 如此看来，到典当行里

淘宝确实很诱人。

据京城某典当行业务经理介绍， 春节

期间，黄金饰品最受欢迎，因其具有保值空

间，适合投资理财，又是硬通货，并且典当

行里的黄金价格相对低廉。 因此，很多顾客

舍弃大商场选择到典当行购买黄金。 据了

解，黄金价格在每克 400 元的时候，一些典

当行售价仅为每克 370 元左右， 因为与商

场售价相差悬殊， 因此受到典当行淘客的

追捧。 尤其是在春节过后，典当行收当的物

品增多， 一位典当行淘客对记者说：“这个

时候到典当行淘绝当物品， 往往比二手市

场的价格还要便宜。 ”

随着年轻人消费水平的提高和对奢侈

品的青睐，不少白领想为自己添置些行头，

但又不舍得去买正价产品，于是，典当行成

为了这些人购买名品的折扣店。 上到黄金、

珠宝，下到数码产品、ipad 等，典当行里物

品种类众多。 此外，名表的绝当品也不在少

数，品牌包括欧米茄、劳力士、浪琴及江诗

丹顿、宝铂等世界名表。

据京城某典当行业务经理介绍， 这些

名品中玉石产品售价较为优惠。 他分析，由

于玉石类产品在评估、 收当过程中去除了

价格“水分”，因此售价较实惠，通常为商场

售价打折后的 1/3至 1/2。

货比三家 避开陷阱

由于典当行的绝当物品

一般是不退不换的，消费者在

选择时要精打细算。

货比三家是去典当行淘

宝的窍门， 否则就会误入陷

阱。 北京典当行业协会有关负

责人提醒顾客，在购买绝当品

时尽量选择大型、正规的典当

行，购物时应该要求典当行提

供所购物品的发票以及鉴定

证书等。

如购买照相机、摄像机等

家用电器时，最好在懂行人士

的陪同下先试一试。

(据《中华工商时报》)

闲置物品变现

何为绝当物品？ 按照《典当行管理办法》的规

定，典当期限或者续当期限届满后，当户在 5 日内

未赎当或者续当，逾期不赎当也不续当的，即绝当

物品。 对于估价金额不足 3 万元的绝当物品，典当

行可以自行变卖或折价处理，损益自负。

据了解，绝当物品现在的估价方式主要参考二

手市场的流通价格，根据物品新旧、磨损程度等情

信用卡还款莫忘记“小尾巴”

近段时间， 在一家教育培训机构工作的陈欣

遇到了一件烦心事：春节前，她去银行还款时少还

了 0.5元，却被银行扣罚了 98.7元的利息。这到底

是怎么回事？

据陈欣介绍， 她在两年前办了一张某股份制

商业银行的信用卡，并经常用这张卡消费，在每个

月的 12日都会接到该银行邮寄的信用卡账单，包

括应还款额、最低还款额、交易明细、积分、优惠活

动、还款知识、用卡安全等信息。陈欣说，自己主要

留意“最低还款额”这一栏，只需按这个数字还款

就行。

今年 2 月 12 日， 陈欣收到的银行账单上显

示，她被罚息 98.7元。 陈欣对此感到不解，因为这

份账单包括她从今年 1 月 12 日至 2 月 11 日的所

有交易账目， 在此期间她只在 1 月 12 日消费了

6580.5 元， 可在 2 月 2 日已经去银行柜台还款

6580元。

是不是这 0.5 元的“小尾巴”惹的祸？ 陈欣随

即拨打了该行的热线电话。 银行客服人员向陈欣

解释，根据该行规定，信用卡账户里的尾数逾期不

还，将会被全额罚息，对她的罚息是这样计算出来

的：6580.50×0.05%×30( 1 月 1 2 日至 2 月 1 1 日)+

(6580.50-6580)×0.05%×9( 2 月 2 日至 2 月 1 1 日)

=98.7元。

“上次还款时刚好手里没有 0.5 元的零钱，银

行工作人员也没有提醒这个‘尾数’ 会有什么影

响。 ”说起自己的遭遇，陈欣觉得有点冤。

据了解， 目前部分银行信用卡中心实行的均

是全额罚息制度，这意味着只要有 1 分钱未还，就

要对全额消费从消费之日起收取每日万分之五的

利息。 但是，由于每次消费金额不一，绝大多数消

费者都会碰到信用卡账户里有尾数的情况， 此时

应该怎么办？

据业内人士介绍，大致有这样几种办法：一是

将信用卡与借记卡、活期存折账户等绑定，确保还

款日当天账户内有足够资金支付， 可进行自动转

账还款；二是使用电子银行进行网上转账还款；三

是去银行营业网点，到柜台进行现金还款；四是自

助还款时多存一些，凑成整数，多还的金额会划到

下个月的额度当中。

尽管如此，持卡人还是纷纷表示，银行对信用

卡账户里的尾数实行全额罚息， 既不合情也不合

理，而应该按照账户余额来计息。 对此，一些银行

已经取消了信用卡全额罚息制度， 从而避免了因

“零头”未还而带来较高的罚息。

业内人士认为， 接下来应该会有更多的银行

相应调整信用卡全额罚息制度， 但持卡人仍需养

成及时还款的好习惯。 如果还款不及时或达不到

最低还款额， 将直接影响信用卡使用并最终影响

个人信用记录。 （信川）

他表示，名表、金饰、钻石、翡翠、玉器、名包、数

码等绝当品都很受顾客欢迎，尤其是一些品质好的

绝当品更为紧俏，需要客户提前“排号占位”才能抢

到。 随着典当行逐渐被顾客认可，越来越多的顾客

开始意识到在典当行里可以淘到更实惠的名品。

况，典当金额通常为在二手市

场售价的五成至九成。

北京一家典当行高级典

当师邢宏宝称，按照物品的实

用性和再流通性划分，折当率

最高的首先是单反相机类，折

当率最高约五六成，比如一台

全新的 5DMARKII 机身，售

价在 12000 元，典当价格一般

在 6000元至 7000元； 其次是

笔记本电脑及电磁炉、 烤箱、

豆浆机、咖啡壶等厨具小家电

类，折当率一般在五成左右。

据典当师介绍，春节过后

收当物品将逐渐增多，顾客将

过节收到的礼物和年会抽奖

奖品典当变现的居多。

并非所有的物品都可以

用来典当。 不过，针对上世纪

90 年代之前出产的茅台酒，典

当行将其归类为艺术品，仍可

以典当出不错的价钱。

一位女士在典当行挑选物品。（资料图片）

龙年“龙瓷”

价格普涨两成

龙作为中国文化的典型

元素，龙年“龙瓷”因其特有的

龙文化， 受到众多藏家热捧，

据了解，自春节前开始，龙题

材的瓷器价格比平时上涨了

两成。

据了解，一个康熙年间的

青花过墙龙纹盘，直径 28.5 厘

米，往年的价格在 10000 元左

右， 而今年，15000 元都难买

到。 据专家介绍，一些带龙纹

的瓷器比相同年份其他器型

的瓷器价格要高出一到两成，

很多家庭即使不搞收藏，也愿

意在家里摆些龙纹瓷器，特别

是海外华人，尤其喜爱龙纹瓷

器。 武汉一位瓷器藏家两年前

以 3.5 万元的价格购得一个高

18 厘米的清代康熙龙纹悬胆

瓶，今年的市价高达 5万元。

瓷器收藏专家李险峰介

绍，收藏龙纹瓷器要注意以下

几点：首先，不要盲目追求五

爪龙， 五爪龙为官窑瓷器，市

面上买到珍品的可能性几乎

为零；其次，不要买画工过于

草率的龙纹瓷器，精致龙纹瓷

器以清三代，尤其是康熙龙纹

为代表。 此外，现代工艺大师

的绘制工艺龙瓷也有收藏价

值。 （武晨）


