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晨报记者 陈海寅

每年五月， 都是开发

商眼中售房旺季。 从刚刚

落幕的淇县房交会的成交

量来看， 房地产市场的刚

性需求和改善型需求强

烈。 当然也有一些购房者

持币观望， 他们认为“时

机”未到。 何为时机？ 即开

发商肯“放价”的时候。

这次淇县房交会，之

所以取得傲人成绩， 除主

办方全力投入和媒体鼎力

支持外， 与各房企顺应市

场需求推出不少优惠措施

也有关系。这些优惠措施，

提升了购房者的信心指

数，刺激了购房需求，但能

否长久地为房地产市场带

来利好影响， 还要看各房

企的后期运营。

沃德

本版编辑 / 王磊

2012 年 5 月 11 日 星期五

园

淇河晨报

QIHE�MORNING� POST

顾问：郭日红

周刊部主任：付炳里

副主任：李 芳 牛胜伟

周刊编辑部：王 磊 陈海寅

07

房企推优惠则销量上升 促销活动停则售楼量降

楼市短期内仍呈“波浪式”发展

卖方

用优惠活动促成交

在本次淇县房交会上，各参展房企所推出的促

销活动全都是实打实的明码优惠。 如朝歌首府买房

送 iPhone 手机和平板电脑、 广厦·国际城交 1 万元

抵 2 万元、 华泰新城买房送电动车、 朝歌雅园交 1

万元抵 5 万元、新城佳苑“转转盘，省房款”等。 这些

举措，购房者都乐意接受。 有参展商表示，房地产市

场自去年以来持续低迷，他们期待能打破僵局。 而

购房者不再像前两年那样出手购房，每个购房者都

会在市场做一番细致周密比较，谨慎出手。

有参展房企向记者表示，今年将要到来的“金

九银十”可能会不同于往年。 根据近几年房地产市

场发展的趋势来看，政策调控对房地产市场影响很

大。 由于今年众所周知的情况，所以现在很难揣摩

数月后的政策走向， 房地产市场发展也扑朔迷离。

房企对传统的销售高峰期并不抱有太多乐观期待。

在当下尽快调动购房者的积极性，才是最明智的决

策。

记者了解到，有楼盘在房交会开幕前一周就通

过电话或短信的方式将即将推出的优惠措施告知

顾客，以便他们有足够的时间决定是否在房交会期

间出手买房。 这些楼盘表示，之所以这么做，是因为

对自己的项目和优惠措施都抱有很大自信，相信这

些平时少有的优惠措施肯定会在一定程度上调动

购房者的买房热情。

买方

商家有优惠会心动

新区的张先生一直在观望房价走向。 他说，自

春节期间部分楼盘推出了打折优惠后，近几个月来

市场整体比较平静。“我一直在等待有楼盘推出力

度较大的优惠，那样我就不再考虑未来的房价走向

了，肯定出手买房。 ”张先生说，尽管急需住房，但他

也需要能有这样一个时机促使他出手。

和张先生一样， 不少购房者都抱有这样的心

态。 在幅度较小的优惠面前跃跃欲试，但面对最后

的出手时又有些犹豫不决。“我朋友在淇县房交会

上买了一套房子，他说买得很实惠。 原本并不是特

别想买，但看到优惠较大，便交款买房了。 现在他对

自己当时的果断决定很满意。 ”山城区的刘先生说，

淇县房交会给地产商创造了促销产品的机会，也给

购房者提供了买到实惠房的机会。“商家们愿意在

大型活动中推出优惠措施， 这不仅能扩大影响力，

也更容易吸引购房者。 而客户也愿意看到这样的优

惠，在举棋不定时作出坚定选择。 我希望山城区也

能尽早举办这样一场惠商惠民的活动。 ”

业内人士

楼盘需房交会平台推广

“当下的房地产市场整体比较低迷，即使有强

烈需求的购房者，也都抱着很浓的观望情绪。 推出

优惠措施虽然能在一定程度上促进销售，但最根本

还要靠质量靠口碑赢得市场，这也是不少实力房企

不惜重金树立行业标杆的原因。 ”一业内人士表示，

房地产市场经历了近几年的大起大伏，购房者越来

越趋于理性，尤其是在限购、限贷的政策推出之后。

“即便是普通的商品， 顾客也不希望买走后再心存

懊悔，何况是住宅这种让普通家庭倾尽家当才能买

得起的商品。 ”

谈及今后的房地产市场走向，该业内人士告诉

记者，就我市目前的情况来看，房价不会出现大幅

的变动。 在各项建筑成本不断上涨的基础上，房价

只要不涨实质就是降了。 但针对购买力较弱的刚需

型购房者，依然会存在购房需求和实际价位之间的

矛盾。 在这种情况下，市场很难形成稳定的大批量

供需关系，今后的市场，还会出现“波浪式”的销售

特点。

“有大尺度的促销活动时，优惠措施会刺激购

房者的情绪，积累的购房需求也会随之释放，促使

楼市在短时期内大批量成交；一旦活动过去优惠截

止，市场又回复到平常的低迷状态，有需求的人也

会暂停购房计划，等到有大幅优惠时再出手。 只要

没有新政策出台激活楼市，在一定时期内这两种情

形将会交替上演。 ”该业内人士说，综合近期的房地

产销售情况可以看出，市场需要适时地出现一些有

公信力、有影响力的大型房交会活动，来给房企和

购房者提供双赢互惠的平台。


