
贾晓萍认为，如果夫妻俩手头比较

宽裕或具有较高的风险意识，可以考虑

适当购买一些适合自己的保险。 比如

人寿保险的金鼎富贵两全保险分红型

和泰康人寿的金满仓等。

在不影响家庭正常生活的情况下，

可以做点投资，不过最好不超过自己家

庭资产的 1/3，尽量寻求比如黄金之类

稳妥、能保值的理财产品，把风险限制

在两人能够承受的范围之内。
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平安电话车险

为女性车主解决

汽车生活中三大难题

晨报讯（记者 秦颖）电话车险直销模式，具有价格

低廉、投保便捷等诸多优点。 平安是首家获得中国保监

会批准经营电话车险销售业务的保险公司。 平安电话

车险，尤其针对女性车主的实际需求，为女性车主解决

了汽车生活中的三大难题。

“去年，我在 4S 店提了新车后，经保险代理人介绍

投保了‘全险’。 平常开车都很小心，出险次数也较少。

最后支出了高额的投保费用，关键是投保的一些险种根

本没有用上。 ”新区白领车主王小姐道出购买车险的困

惑。 其实， 车主可以拨打平安电话车险呼入热线

4008-000-000， 平安电销坐席人员会详细咨询车主用

车习惯及车辆状况后，为车主量身制定一份车险保单。

“买车险容易，但理赔却很麻烦，车险理赔手续繁

琐，不懂流程会让你往保险公司跑个七八趟还不一定能

办好。 ”车主王小姐道出理赔难的现状。目前，平安电话

车险就在全国陆续推出“电销大管家”的服务。 在每张

保单上，都有一张“电销大管家”名片，车主遇到问题和

麻烦可随时拨打“电销大管家”电话寻求帮助。 电销大

管家服务，包括上门取资料、理赔咨询等多项贴身服务。

多了这样一个好帮手，车主处理理赔事务会更加随心所

欲。

“车险快到期了，续保时总归要比较几家的，看看哪

家性价比会高一点，但实在是没空跑 4S店和保险大厅，

真要挨家看保单谈条款，一天的时间都不够。 ”大众车

主刘小姐的一席话道出了续保生活中的各种烦恼。 平

安电话车险，其方便快捷的投保方式，解决了女性车主

在汽车生活中的困扰。 首先，女性车主可先拨通打平安

电话车险的投保电话 4008-000-000； 平安电销坐席人

员会在了解车辆的基本情况及车主的需求后，3 分钟迅

速出报价；其次，在车主确认投保后的第二天，平安配送

人员会随身携带 POSS 机，在核实保单后，车主可随即

刷卡付费；最后，配送人员将会拿保单送保险公司审核，

并再次递送上门。

平安电话车险，让女性车主体验“足不出户”的整个

投保过程。

建设银行理财

在您身边 伴您同行

乾元———日日鑫高

拥有闲散资金又工作忙碌的您是否无暇打

理自己的资金？ 偶尔闲暇想打理却又不知如何

打理？ 建行乾元日日鑫高理财产品在您身边伴

您同行。 乾元日日鑫高是对个人客户和法人客

户短期限需求量身定制的一款较低风险、 较高

收益、高流动性的产品。

1.产品按日开放，申赎自由便捷。

本产品每 1 个自然日为一个运作周期。 产

品存续期内，每个工作日为开放日（法定节假日

除外）， 开放日的 9∶00~15∶30 可实时进行申

购、追加投资、申请赎回。 客户资金实时扣划，当

日起息。 未赎回的投资本金自动进入下一个运

作周期，参与理财，计算收益。

2.期限设置灵活，收益阶梯递增。

本产品根据客户每笔投资本金参与理财天

数的长短，提供阶梯递增式预期年化收益率，持

有时间越长，理财收益越高。

3.投资方便快捷，网点网银可购。

个人高资产净值客户可到中国建设银行理

财中心、财富中心和（或）私人银行购买本产品，

或在理财中心、财富中心和（或）私人银行完成

客户风险承受能力评估和产品适合度评估后通

过网上银行购买。

法人客户可到中国建设银行网点对公柜台

购买本产品， 或在网点对公柜台完成客户风险

承受能力评估和产品适合度评估后通过网上银

行购买。

4.风险级别较低，服务大众客户。

较低风险级别，面向有无投资经验的 18 周

岁（含）以上个人客户和合适的法人客户发售。

个人客户首次购买起点为 5 万元，以 1000 元的

整数倍递增。 法人客户首次购买起点为 10 万

元，以 1万元的整数倍递增。

详询到建行各营业网点或拨打 95533。
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礼金消费是理财观念的试金石

新婚时收到的礼金往往会成为小

两口能够掌握的第一笔较大数额的共

同收入， 很多普通新婚夫妇往往能收

到数万元的礼金，怎样处理好礼金，对

夫妻双方的金钱观念和理财观念都是

一块试金石。“五一”结婚的小徐最近

很苦恼， 结婚时双方家长和亲朋好友

给的礼金加起来有 7万多元，自己想拿

这笔钱买辆车， 但妻子却打算把这笔

钱分开存入银行以及购买基金和股

票，后来小徐还是坚持买了车，但小两

口却因此闹起了别扭。

设定目标量入为出 不做月光族

刚刚结婚的牛女士表示， 自己和

丈夫都是从外地来鹤壁发展的， 在缺

乏长辈的经济支持的条件下， 考虑到

自己和丈夫的实际收入情况， 还有房

贷要还。 两人商量好暂时不要孩子，专

心挣钱存钱，30 岁时再要小孩，给以后

的孩子准备一个良好的成长环境。

贾晓萍表示，80 后的年轻人比较

重视生活的质量和享受， 很多小夫妻

在婚前都是月光一族， 但结婚后柴米

油盐各种现实的问题都需要共同面对

和解决，这时，根据双方的实际情况，

做好理财计划就是必需的一步了。

小两口每月拿到收入后， 要提前

做好预算， 调整把握收入和消费的比

例。 新婚家庭一定要制订应急计划，留

存足够的流动资金， 以防突发和大额

的开销， 至少要留够两人一个月的生

活开销。 共同生活开始后，两人应该尝

试记账， 记录和了解小家庭每个时间

段的开支状况， 以便让之后的家庭理

财计划更合理。 同时，夫妻双方应共同

计划家庭的未来，对诸如养育后代、购

买住房、 购置家用大件物品等进行周

密的考虑。 从长期来说，有必要考虑将

来孩子的教育抚养金及自己的养老

金， 短期内也要考虑自己家当年和三

年至五年内较为重要的支出， 结合两

人的收入， 选择适合小家庭的生活方

式。

可以选择新型的储蓄方式

要维系一个家庭正常运转，一定数

额的储蓄金，是不可缺少的。 对家庭来

说，养成定时或定量的储蓄是一个好习

惯。 但是，对于 80后的年轻人来说，不

一定要选择传统的活期定期存款，可以

按自己的需求选择一些其他的储蓄方

式，购买一些理财产品，贾晓萍介绍说，

比如邮政储蓄银行就有短期的日日升、

月月升、长期的欣欣向荣等不同层次的

理财产品，有条件的新婚夫妇可以根据

自己的实际情况，尝试购买适合自己小

家庭的理财品种。 也可以拿出一部分

收入购买每期不定时发放的财富债券，

国债等。

可以适当购买保险和投资
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储户张女士： 我现有闲钱 4 万多元，

每月工资 2 0 0 0 多元，因没有结婚，目前暂

无经济负担。虽然我对股票、基金、保险都

不熟悉，但很感兴趣，只要在我的能力承

受范围之内，适当有点风险也可以。 希望

得到理财师建议，让资金增值。

理财师范晓： 分析张女士的情况，属

于有一定风险承受能力，但缺少投资理财

经验及专业知识的投资者，建议考虑以下

投资方式：首先预留 3 个月至 6 个月的生

活开支作为应急准备金，这部分资金要保

持良好的流动性，一般可选择银行活期存

款或购买货币基金。

针对张女士的情况，不建议直接进行

股票投资，而可以选择由专家管理的基金

产品，基金公司在市场信息、投资经验、金

融知识和技术操作等方面具有显著优势，

张女士可以在专业理财师的指导下，选择

适合自己的基金产品，最大限度的避免个

人投资决策的失误，提高投资成功率。

此外，张女士还可以选择基金定投的

方式，实现长期投资增值。 基金定投是指

在固定的时间以固定的金额投资到指定

的开放式基金中，起点低，方式简单，是一

种小额投资计划，以重庆银行的基金定投

为例， 目前最低的申购金额是 100 元，投

资周期、期数都可以灵活设置，以张女士

的情况，可以选择 2支 ~3支基金进行定投。

投资理财重在坚持，积少成多，聚沙

成金，随着个人财富、投资经验的逐步积

累，将有更多的投资选择，从而实现资产

保值增值。 （据《西安晚报》）

单身工薪阶层 4 万元闲钱如何理财


