
灵活付费。提供套餐付费和收款方付费两种特

有的收费模式。

交易安全。交易资金托管功能可以确保资金安

全。在交易双方互不了解、互不信任的情况下，由银

行提供信用保障，促成交易完成。 例如买方购买一

批货物，可对卖方的信誉没有把握，同时卖方也信

不过买方，可以通过资金托管交易，由买方先把钱

打入建行中间账户，卖方即可放心发货，待买方收

货后验货满意，再发出指令后确认付款，以建行的

信誉为担保，保障买卖双方的权益。

操作便利。 可以由客户约定固定时间，系统自

动扣划至指定账户，还可以对关联账户进行批量转

账。它收费十分优惠，提供汇款套餐，并有不同档次

的套餐供客户选择。

核

心

提

示
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保户救人溺亡

人寿两天赔付

晨报讯（记者 杨阳）虽然还沉浸在失去

亲人的悲痛之中，但中国人寿鹤壁分公司的关

怀让王先生的家人得到了些许安慰，他们怎么

也没想到，两天就能拿到理赔款。

王先生家住山城区石林镇，勤劳的他靠着

一双手过上了富裕的日子，因为自己是家里的

顶梁柱， 他于 2008 年在中国人寿鹤壁分公司

为自己投保了“国寿鸿丰两全保险（分红型）”，

保额为 10620元。 然而，天有不测风云，2012年

1月 13日，王先生在汤河水库救人时不幸溺水

死亡。

其家人悲痛之余， 于 2012年 7月 16日向

中国人寿鹤壁分公司申请死亡保险金理赔。 公

司接到报案后，迅速理赔，两天后将 31860 元

理赔款送到王先生家中。

2012《财富》世界 500 强榜单中

工商银行跃至 5 4 位

美国《财富》杂志公布的按营业总收入排

名的 2012 年世界 500 强企业榜单中， 中国工

商银行以 1,090.40 亿美元位列全球第 54 位，

排名较 2011 年提升 23 位，创造了工商银行参

加该项排名以来的最好成绩。

榜单排名前三的企业与去年一致，但位次

发生变化。去年排名第 2位的皇家壳牌石油公

司取代沃尔玛位居榜首 ， 营业总收入为

4,844.89 亿美元； 埃克森美孚上升一位居第 2

位，营业总收入为 4,529.26 亿美元；沃尔玛下

滑两位列第 3 位，营业总收入为 4,469.50 亿美

元。 英国石油、中国石化、中国石油、中国国家

电网、雪佛龙、康菲石油和丰田汽车分列第 4�

~10位。

进入世界 500 强榜单的中国企业数量（包

括内地、香港、台湾地区）再创纪录，达到 79

家，比去年增加 10 家，入选企业数量排在美国

（1 3 2 家）之后居全球第二。 工商银行在上榜中

国内地企业中排名第 4 位，居上榜中国金融企

业首位。 （工宣）

平安产险：

“7 ×2 4 小时”

百公里道路免费救援

服务更贴心

晨报讯（记者 秦颖）8 月 13 日，记者获

悉， 在 2011 年平安产险客服节调研中，“免费

道路救援服务”被客户评为最喜爱的三大服务

之一，今年平安将继续延续该项服务，向平安

所有车险客户提供“7×24 小时”百公里免费

道路救援。

据了解，去年 3 月，平安车险向 VIP 客户

和通过电话、网络购买平安商业车险客户提供

了百公里内免费道路救援服务，9 月份范围又

扩大到平安车险全体客户， 服务截止到 2012

年 3月。 为让客户继续享受道最需要的服务，

平安产险将再延续“免费道路救援服务”。

2009 年，平安车险“万元以下，资料齐全，

三天赔付”承诺达成率 99.84%；2010 年，“万元

以下， 资料齐全， 一天赔付” 承诺达成率

99.86%；2011 年，“承诺不变，服务升级”，一天

赔付承诺达成率 99.94%。 超过 54万次客户足

不出户办理车险理赔手续，免费救援服务帮助

20万次客户解决紧急情况下车辆故障问题。

“除了倍受关注的理赔服务之外， 平安产

险提供了更多的人性化服务，尤其是在投保环

节，除了提高报价的速度与精准度之外，上门

收费、送单入户等服务更是节省了车主投保的

繁琐手续。 ”平安产险鹤壁支公司工作人员在

此也提醒车主，免费的道路救援服务范围在全

国城市中心区 100 公里以内、施救车辆所能通

行和到达的区域， 在该路况遇到紧急情况,平

安公司工作人员将火速前往救援。

银行理财经理张先生的观点则很明确，“高

收益必然伴随着高风险，天上没有掉馅儿饼的事

情。收益很高又能保本，而且还没有风险，这种逻

辑本身就是矛盾的。 ”

“投资公司本身的资金不如银行，在信誉上也比

不过银行， 因此发行理财产品在控制风险上肯定不

如银行。”张先生告诉记者，投资失败、颗粒无收的教

训很多，“投资者在选择理财产品时一定要谨慎”。

据介绍，银行推出的理财产品，会在合同上注

明资金比例。比如，一个偏向于保本的理财项目，在

合同中注明投资国债、 定期等绝对安全的资金占

80%，而投资风险项目仅占 20%。“而投资公司的理

财产品资金走向不明，他们不会告诉你到底有多大

的风险性。 ”张先生说，银行推出的任何理财产品，

都要事先经过严格的风险评估，在保证自身安全的

同时，也要保证到客户资金的安全。

张先生提醒，购买投资公司的理财产品一定要

把合同解读清楚，“投资公司的客户经理嘴上说得

再好听，也必须落实到合同上来，因为只有合同才

具有法律效应。此外，一般来说，周期越长的理财产

品，风险性越低；而周期较短的理财产品，就会有较

高的风险性。 ” （据《重庆晨报》）

理财产品年收益率1 5 % ，你信不

近日，市民打电话反映，他父母最近投资了一种理财产品，据称年

收益率在 1 5 % 以上，不仅保本而且保证收益。 而目前银行最新的理财

产品预期年化收益率都在 5 % 以下， 而最新发售的信托产品收益率也

仅 9 % 。“每年 1 5 % ~ 2 2 % 的固定收益，听上去非常诱人。 ”

这些理财产品凭什么保证 1 5 % 以上的收益率？ 这是什么公司发售

的？ 真的没风险吗……记者日前走访了传说中的“投资理财公司”。

十万元投资矿产

只打了一张借条

“我们公司代理的理财产

品，最低 10万元起步，投资得越

多获得的收益也越高，最高能达

到 35%。 ”最近，重庆市市民小张

发现父母的 10 万元存款不见

了，问起来，老人也支支吾吾不

肯说。 拗不过儿子，父母最后告

知他“用钱去投资矿山了”。

他们告诉小张，该公司提供

的回报非常丰厚，主要投资业务

包括资产借贷和私募股权，其中

资产借贷业务有两个标准，10

万元以上预期年收益率 15%；50

万以上预期年收益率 18%。而私

募股权投资要求较高，最低 100

万元起步， 但是收益率也高得

多，预期年收益可达 17%~35%。

小张说， 该公司还给他父

母签了一张借条，上写“今借到

某某人民币××万元”。10万元

投资理财，打张借条就搞定了？

小张觉得不靠谱。 随后，小张上

网搜索发现， 该公司的行政总

部位于重庆某顶级江景写字

楼， 旗下有 10 余家控股子公

司，还在北京、上海、深圳等地

开有分公司， 这些机构全部在

豪华地带的写字楼上办公。

记者在该公司的网页上看

到， 该公司有多种投资模式，包

括贵金属、股票、生态能源、房地

产、抵押质押、信贷投资、矿山能

源投资等。 一般年收益率可达

15%~22%，普通百姓投资 100万

元即可参加准入门槛高、专业限

制强的垄断行业，收益可观。

随后， 记者以投资者的身份打电

话给该公司的某客户经理小宋， 小宋

在电话中详细介绍了公司的投资产

品。“我们类似于担保公司或者说中介

公司，比方说某公司找我们贷款，我们

就会把你们的资金贷款给他们， 偶尔

也会自己投资给他们。 ”小宋坦白说，

贷款的范围包括区县在内的整个重庆

市，行业也没有限制，并不像该公司网

页上宣传的，投资于矿产开发、能源、

公共交通等较为稳健的领域。

小宋称，公司会与投资者先签订

一个借款合同，并按月付利息给投资

者，这期间资金仍然在投资者自己的

个人账户上，等到有企业需要贷款时，

再与该企业签订合同。“公司与投资

者签合同一般都是按年签，每月会付

一定利息。 每月的利息都是固定的，

按投资的金额多少来算收益率，最低

10万就可以投资，年收益率为 15%。 ”

小宋介绍，由于产品收益率很高，平时

来咨询的人非常多。

该理财产品靠什么保证高收益？“我们贷款给企

业时，会收取 2至 2.5分的利息，其中投资者赚大头，

公司赚取剩余的一小部分。 ”小宋透露。

不过，记者计算发现，实际情况并不像小宋说

的那样。 以投资 10 万元为例， 个人的年收益率是

15%，月息只有 1.2%左右，而放出去的贷款利率则

是 2%~2.5%， 大约一半的利润落到

了该投资公司的腰包中。 由于收益

率越高需要投资的金额也越大，这家投资公司实际

赚取的利润金额很高。投资公司只是从投资者手中

获得资金，转手再贷款给企业，实际上只是起到一

个中介的作用，便赚取了高额的利润。

资金过道手 可赚取一半的差价

资金闲置也付利息

10 万起步年收益率 15%

银行经理：天上不会掉下馅儿饼

拥有结算通，省钱省心真轻松

□晨报记者 杨阳

家长：交学费省钱省心

韩女士的儿子今年被北京

的一所大学录取， 学校的通知

书里还夹着一张办好的建行银

行卡。

8月 13日， 韩女士来到新

区一家建行咨询， 银行转账怎

样能少花手续费。 工作人员表

示，如果通过建行柜台转账，通

常要收取最低 2 元、最高 50 元

的手续费，一次转账 5000 元以

上，手续费都是 50元。

不过， 建行的工作人员对

韩女士说， 她可以办理一张建

行的结算通卡， 目前建行正在

开展结算通卡优惠活动， 办理

后一年内转账只要不超过 3000

次都免收手续费， 一年后可以

选择其他套餐服务继续享受建

行的优惠政策， 但不管选择哪

一种套餐， 只要使用了结算通

卡， 手续费就能比一般的转账

方式优惠 50%以上。 不只是拿

来交学费省钱， 平时给孩子生

活费都不用再花手续费了。

有没有这样一张银行卡：给生意伙伴汇款不付

手续费，打个电话就可以转账，再也不用到银行排

队，资金紧张的时候，这张卡还能融资解燃眉之急？

有！ 那就是建行的结算通卡。

李先生做生意很多年了， 以前每次结账时都会

被扣掉不少的转账手续费。今年年初，一个客户向他

介绍了建行的结算通卡———可以自动扣划、 套餐付

费、批量转账、关联账户签约、交易资金托管、结算积

分，对经常转账支付的人群来说非常实用。

建行结算通卡不仅可以帮李先生归集资金，还

可以为他省去异地转账的手续费支出。 遇到初次交

易的对象，还可通过结算通卡的交易资金托管功能，

做到买卖双方钱货两清。李先生感慨道，要是自己能

够早点用结算通卡，能省下不少钱呢。

个体工商户：异地交易安全实惠

听到朋友推荐，刘先生也心动了，但有些生意

伙伴没有开通结算通卡，光他开通了会有用吗？

对此，建行的工作人员解释说，只要一个账户

办理了结算卡， 就可以把其他账户账户设置为关

联账户， 即使所申请的关联账户没有开通结算通

业务，彼此之间也同样可以免除转账手续费，用户

还可以随时追加关联账户。 现在刘先生的生意越

做越红火了，最近又去追加了好几个关联账户呢。

关联账户追加方便

三大特点为客户提供便利


