
“千川木

门具有 16 年

的专业木门生

产历史， 在其

多年的发展历

程中， 始终坚

持以质量求生

存。 正是品牌

的优秀品质才

造就了千川木

门在同领域销

售榜上遥遥领

先的佳绩。”近日，四季青国际家居广场

木门销售冠军千川木门总经销付合保

在接受记者采访时说。

据了解， 千川木门是国家建设部

《木门窗国家标准》编审单位，并连续 7

年被国家木门专业委员会评为“中国木

门 30 强”、中国“木门行业最具影响力

品牌”。“千川木门很注重环保，从产品

选材到油漆工艺均高于国家绿色环保

标准的要求，如果消费者购买该品牌产

品后经专业机构检测环保要求达不到

国家标准，我们承诺无条件退款。同时，

千川木门无论是在设计还是构造上，都

非常独特， 具有全国最丰富的产品系

列，提供各种超优性价比的产品，以满

足不同消费者的多种需求。 此外，如果

您在购买该产品后发现有什么问题，只

要一个电话， 我们保证会在 24 小时内

帮您解决。 不过由于该品牌的优越品

质，到目前为止，千川木门一直都是零

投诉。 ”付合保说。

“入驻四季青国际家居广场之后，

商场强大的宣传力度和严格规范的管

理制度也为我们带来了更多的潜在客

户，相信今后我们也会越做越好，尽全

力为顾客提供更好的产品和服务。 ”付

合保说。
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开放式露台的设计可以很大程度满足房屋

通风换气的需要，但一些消费者认为太过浪费，

会将自家露台封闭起来， 做成阳光房、 储物间

等；或者考虑到房屋实用面积不够，甚至将露台

加顶砌墙做成卧室或者客厅。露台承重性、安全

性、防水、保温等和室内空间不同，封装后一定

要根据需要及时进行改良。

◆书房、健身房：保温、承重要

做好

如果只是想好好利用一下露台， 可以考虑

改成书房、健身房或者活动室，整个房屋也能多

出一个遮风挡雨、隔音保温的空间。

露台改装成书房或者健身房依然不能全使

用玻璃窗户，还是得砌上墙，加上顶盖。 书房如

果是在晚上使用，朝向不是最重要的，密封程度

和保温程度才是重点。

做成健身房对承重要求更高， 地板需要重

新改造。 露台地面本身都有隔热保温层、 防水

层，加起来大约有 20 厘米厚，铲掉之后再铺上

瓷砖、地板即可。

提示：做成书房最重要的就是隔热和去湿，

因为书比较怕潮怕湿， 封成书房肯定还要加盖

房顶，还要注意防水、渗漏等问题。

◆阳光房：温度难掌控

如果露台面积有 10 平米甚至更大，上面还

有一段围墙， 在围墙上面封上玻璃打造成阳光

房就再合适不过了。

露台改造成阳光房， 可以两面或者三面都

是玻璃窗户， 屋顶也可以做成透明的玻璃顶或

者是天窗， 夏天可以在天窗下安装自动控制的

遮阳帘，随个人喜好调节光照。

与独立式阳光房不同， 改造后的阳光房因

范围有限很难放大件家具， 可以多摆放茶几和

坐具，当作会客厅或者茶室使用。

面积小的露台最好用盆栽装点， 不仅节约

空间，还可灵活更换、自由组合。

提示：露台做成钢结构的阳光房比较常见，

操作起来也最为方便。 但对这种阳光房的实用

性不能要求太高，尤其是在北京，冬天可能室内

温度不够，玻璃顶的房子会造成室内太冷。另外

因为窗户所占面积比较大， 隔热效果不如混凝

土的墙体，虽然可以加装窗帘，但夏天天热，室

内温度也会高得让人受不了。

◆卧室：成本要求高

若房子卧室空间太小， 而露台作为赠送的

面积，正好有一面朝南，可以封成一个朝南向的

卧室或者客厅。

但封装成居住的空间，对施工要求更高。将

露台封成室内的卧室， 相当于是在露台上加盖

出一层来，一定要有结构规范的设计图纸，找专

业的工作人员根据面积大小选择不同的设计方

案。

由于露台一般都没有顶， 四面通常也都没

有墙面，封时可以留出一面作为玻璃窗，另外几

面以混凝土墙体或者砖墙墙体的形式出现。 屋

顶可以做成彩钢瓦， 由两层钢板中间夹着隔热

材料，然后再用石膏板吊顶，里面还加上一层隔

音以及隔热保温的材料。 最理想的房顶是打好

混凝土，直接浇筑成混凝土板。

提示：封成卧室跟封成阳台的要求不一样，

对保温性和隔热性等的要求更严格了， 所以花

费一定的资金和成本是肯定的。另外，封好之后

还需要考虑暖气和空调的接入，尤其是暖气。一

般小区集体供暖的锅炉给每户多大平米的暖气

片通常是固定的， 加暖气片的话有可能造成热

量分散，室内整体的暖和程度肯定会受到影响。

■注意事项

改造须物业允许

一般情况下，露台都是赠送的，并不算入整

个购房面积。多数城市是不允许自搭乱建，小区

物业可能也不会允许， 其一是考虑到整个楼层

的安全，第二是照顾整栋楼外立面的美观，一般

都不允许加盖。

如果露台在大街面上， 私自封装甚至有可

能被城管当成违章建筑强制拆掉或者受到处

罚。 所以在计划封装露台之前， 一定多方面考

虑，至少也要获得物业的允许才可以施工。

承重不能“超载”

露台通常都不会在一层， 所以楼房是否有

一个承重支柱以及地面是否有一个承重结构非

常重要。楼上施工一定要注意安全，尽量采用轻

地结构的材料，不能影响到你的房屋，也不能超

过下层结构的承重负荷。

有些消费者希望通过加厚露台的地板增加

承重，其实用处不大，因为楼房的承重是由上往

下传的， 承载的重量还是要在楼房本身结构范

围之内。

改装厨房可能性小

露台要封成厨房，除了砌上墙封上顶之外，

还得考虑走进出的水管、煤气管道之类的问题。

进出水管和煤气管道的接入， 一定要取得小区

物业的允许。 一般如果不被允许的话是无法完

成改造的，获得允许的情况下，煤气管道离得太

远也非常困难， 比如将本来在一层北边的厨房

管道再接到南边去，可能性也很小。

（据《新京报》）

汇亚磁砖

百万红包大派送

“14 年来， 汇亚磁砖坚持走产品的原

创路线，成为行业受尊重的品牌之一。 今

年 6 月 28 日， 世界品牌实验室在京发布

了 2012 年《中国最具价值品牌》排行榜。

在这份基于财务分析、消费行为分析和品

牌强度分析的榜单上， 汇亚磁砖以 21.15

亿元的品牌价值入选，为了庆贺汇亚磁砖

荣登‘中国 500 强最具价值品牌’，我们发

起了‘百万红包大派送’活动。 ”8月 28日，

汇亚陶瓷鹤壁专卖店销售经理呼志伟对

记者说。

呼志伟介绍说，此次百万红包大派送

活动时间为 8月 25日至 9月 10 日， 活动

期间，将有五重大礼相送。 第一重大礼：在

全城派送价值 500 元的红包，只要购砖满

6880 元以上，即可享用；第二重大礼：不抽

奖、不送礼，价格直接降到底。 全场产品均

以 4.5 折回馈新老客户；第三重大礼：特价

砖零利润，求量不求利。 即汇亚厨卫间墙

砖 6.8元 /片起，汇亚地砖 39.9 元 / 片起；

第四重大礼：你组团，我让利。 即业主组团

达到 3 家， 并且每家货款满 1 万元以上，

货款再减 3%；第五重大礼：推出六免费贴

心服务，免费市区接送、免费上门测量、免

费创意设计、免费送货补货、免费施工监

理，免费保养指导。

“这次活动优惠力度空前， 欢迎广大

消费者抓住时机，买到称心如意的瓷砖。 ”

呼志伟说，佛山是中国的陶都，汇亚磁砖

就在佛山深厚的陶文化滋养下成长壮大

为行业领先品牌的。 在“追求零缺陷”的质

量方针的指引下，汇亚人先后推出一系列

有自主创新技术的优质产品， 沙滩石、花

样年华、倾国倾城、官邸·九龙璧，普利亚·

跨界石， 无不在行业内引起轰动效应，特

别是 2011 年普利亚·跨界石的推出，更是

掀起了一股“跨界”热潮。 此次汇亚磁砖荣

登‘中国 500 强最具价值品牌’，不仅代表

着市场的认可， 还反映出汇亚的品牌形

象、管理、产品、服务等综合方面的建设成

绩，也更加见证了汇亚稳健迅速的发展态

势。 （赵玮）

“一 个 好 的 品

牌，除了依靠产品质

量本身说话外，好的

细节服务也是必不

可少的。 也许正是在

一些不经意的细节

中， 才最能打动顾

客，从而为产品赢得

更多的消费者。 ”近

日，四季青国际家居

广场陶瓷销售冠军

王者陶瓷销售经理

冯志强在接受记者采访时说。

据了解，王者陶瓷来自全国最大的建筑陶

瓷产区广东佛山， 自 2000 年成立以来， 经过

10 余年的不懈努力， 现已发展成为国内实力

最雄厚、产能最大、配套最完善的陶瓷行业旗

舰企业之一。 该品牌拥有高级釉面墙地砖、钻

石抛光砖、钻石抛釉砖、喷墨微晶石等四大品

类、数百个系列、上千个花色品种的产品体系，

树立了高档奢华、品质卓越、品类齐全、独具特

色的产品优势。 同时，王者陶瓷率先通过了国

家强制性产品认证（3 C认证），是国家 A 类绿

色环保建材产品，产品主要技术指标均优于国

家标准及欧洲标准。 2008年，王者陶瓷独家推

出了具有国家专利的双重防伪及高效抗菌技

术，全面升级钻石抛光砖产品，开创了行业先

河。

“在产品销售中，我们始终以顾客为导向，

充分考虑顾客的需求和意见，从售前、售中到

售后都为顾客提供全面贴心、 注重细节的服

务。 根据客户的家庭户型和个性化需求，我们

会派专业的工作人员到客户家中进行实地测

量和设计，尽全力满足客户的多样化需求。”冯

志强说，欢迎广大新老顾客光临我们四季青国

际家居广场店进行选购。

“欧瑞家

具作为中国家

具十大品牌之

一， 一直致力

于用品质打造

‘中国时尚亮

光家具第一品

牌’ 的品牌形

象。 其充满时

尚感的设计为

众多顾客创造

了一种充满浪

漫的写意生活， 尤其受到年轻人的青

睐。”近日，四季青国际家居广场板式家

具销售冠军欧瑞家具总经销王海叶在

接受记者采访时说。

据介绍，欧瑞家具以“时尚家居生

活馆”来引领现代家具的潮流，更以简

洁明快的线条、纯粹个性的色调，尽显

无穷创意的设计魅力；以及精妙的原创

设计和完美的搭配来体现现代人前卫

时尚的生活追求。“欧瑞家具从板材到

五金配件都选用真材实料。板材是达到

欧洲 E1级别的环保板材， 具有安全环

保、不易变形的特点；使用的金属装饰

配件都是设计师精心设计的，运用恰到

好处，不仅起到画龙点睛的作用，而且

使家具结构连接更牢固， 使用寿命更

长。 正是这些品质和细节的注重，才使

欧瑞家具赢得了更多消费者的信赖和

喜爱。 ”王海叶说。

“入驻四季青国际家居广场之后，

优美的购物环境促使我们进一步拓展

了销售空间。也正是依靠四季青这个优

秀的购物平台，才使我们创造了如此优

秀的销售成绩。 ”王海叶说。

“室外”变“室内” 露台封起来

开放式露台改为室内空间，封装成本和居住环境是重点

满足客户多样化需求

———访四季青国际家居广场陶瓷销售冠军王者陶瓷销售经理冯志强

□晨报记者 韩文雪 文 /图

“产品质量的优

劣决定了一个品牌

能否在广大消费者

心目中树立起良好

的口碑，只有用好品

质去赢得好口碑，这

个品牌才会有越来

越多的消费者去信

赖和选择。 大班沙发

在‘2011 鹤壁家居口

碑榜’ 评选活动中，

就是依靠其优秀的

品质和良好的口碑成为鹤壁消费者最喜欢的

家居品牌。”近日，四季青国际家居广场沙发销

售冠军大班沙发总经销杨丽青在接受记者采

访时说。

据了解，大班沙发产品工艺考究，大气天

成，是豪华与简约、现代与传统、唯美与舒适的

完美体现，形成了大班产品独特的风格，能够

满足不同层次顾客的需要。 厂家始终秉承“真

心实意为客户服务”的理念，“打造百年经典品

牌”的宗旨，着力打造一流品牌，创造一流服

务。该品牌通过 UKAS� ISO9001:2000国际质

量管理体系认证和绿色环保家具认证，是我国

最大的专业化沙发生产基地之一。

“我经营该品牌已经将近 20 年了，大班沙

发优秀的品质为其赢得了众多良好的口碑。现

在借助四季青国际家居广场这个优秀的平台，

我们将继续为更多消费者打造舒适生活。 ”杨

丽青说。

好品质赢得好口碑

———访四季青国际家居广场沙发销售冠军大班沙发总经销杨丽青

□晨报记者 韩文雪 文 /图

冯志强

杨丽青

好品质带来好业绩

———访四季青国际家居广场

木门销售冠军千川木门总经销付

合保

□晨报记者 韩文雪 文 /图

引领现代家具潮流

———访四季青国际家居广场

板式家具销售冠军欧瑞家具总经

销王海叶

□晨报记者 韩文雪 文 /图

付合保

王海叶


