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1 0 月 2 0 日上

午，广源·新都汇在

山城区鹤煤宾馆举

行隆重招商大会，

与国内知名龙头连

锁零售企业及北京

沛航科技有限公司

（嘉斯猫电玩）等签

约， 多家强有力的

主力品牌将落户广

源·新都汇。 昨日，

记者就此采访了广

源·新都汇商业部

的包经理。

□晨报记者 陈海寅/文

王 磊 /图

广源·新都汇成功牵手多家主力品牌

优越的位置保障商铺升值

“近两年，随着证券市场投资风险的加大、

住宅市场的交易渐趋理性， 商铺正逐渐成为投

资热点。 然而，国内一线、二线城市商铺价格走

高，未来上涨空间也很有限，三、四线城市的商

铺就成为不少有识之士的投资首选。”包经理向

记者讲起商铺投资，说得头头是道。 他说，也并

非所有的商铺都具有投资价值， 决定商铺前景

的最重要因素就是地段。“这是商业地产的一个

黄金法则。地段好，意味着交通便利、位置优越、

配套齐备、人口密集和悠久的商业历史、强大的

商业习惯、活跃的商业氛围、成熟的业态组合。

而这些， 正是商业地产项目赖以生存和发展的

核心要素。 ”

“广源·新都汇在筹建中，就严格遵循了这

一黄金法则，所在的红旗路商圈（原市委家属院

区域）是山城区的政务中心、商务中心、金融中

心，稀缺的中心资源成就了广源·新都汇寸土寸

金的价值， 也让它还未建成便备受投资者的关

注。 ”包经理说。

引进主力品牌，缩短养市周期

“在筹谋项目的发展时，广源·新都汇也非

常注重主力品牌的引进。 主力品牌对于一个商

业项目的成功有很大的促进作用， 它将为项目

提供稳定的客流支持，缩短最初的养市周期。引

进主力品牌，还能对其他品牌产生协同作用，大

大提升招商质量、 降低招商难度、 缩短招商时

间，保证商业快速进入市场。 ”包经理表示。

“正是出于这一考虑，广源·新都汇于 10 月

20 日与国内知名龙头连锁零售企业及国内一

线电玩品牌嘉斯猫等签约， 计划建成山城区最

大的综合超市和电玩城。 ”包经理说，参加本次

招商会的商家还有肯德基、 渔公渔婆、 福康钟

表、爱儿玛、唐宫海鲜、希杰多乐之日、一茶一

坐、呷哺呷哺、王品牛排、权金城、保罗绅士、釜

山料理、比格披萨、新辣道、渡森男装、皮尔卡

丹、花花公子、威铭男装等。“这些商家的关注也

将大大增加项目人气。 未来一段时期，广源·新

都汇还将引入大批国内外的知名品牌， 弥补山

城区的商业空白和品牌盲区。 ”

合理定位，打造标杆级商业综合体

“广源·新都汇在项目的规划、招商、开发和

经营管理上，都形成了一套创新模式，在山城区

率先推出了集购物、美食、娱乐、休闲、服务、文

化等多元素为一体的综合性消费方式， 并致力

于打造全天侯、全客群、全方位、一站式的消费

体验。 ”包经理说，他们还根据项目的物业现状

与鹤壁的消费习惯，通过精心布局，达到各种业

态合理落位，完全颠覆了“因购物而购物”的传

统商业模式，将购物、休闲、娱乐搭配在一起，开

启了集“游、乐、购”于一体的商业新时代。

“广源·新都汇在经过市场调查研究之后，

设计规划了山城区第一个超大市民广场、 第一

条室内商业步行街、第一个电子类专业市场、第

一个婚庆主题室外广场和第一条文化教育主题

街区， 这将从本质上提升山城区中心商业区的

商业档次和配套功能。”包经理表示，以广源·新

都汇为核心的巨大财富磁场正在逐步形成，广

源·新都汇的辉煌也将指日可待。（上图：广源·

新都汇负责人与客人举杯庆祝签约成功。 ）

天鹏御景一期交房

美丽淇河迎来 1 1 2 户新邻居

晨报讯（记者 陈海寅）由鹤壁天鹏煌朝置

业有限公司开发的天鹏御景小区， 自去年面市

以来，受到诸多置业者的热捧，认筹时置业者的

彻夜排队、开盘时置业者的争相抢购，一度成为

大家津津乐道的佳事。 10月 24日，该项目一期

开始交房。

当日上午， 地处淇河岸边黄金位置的天鹏

御景小区内不断响起喜庆的鞭炮声。 在小区入

口处立着喜庆的红色彩虹门， 天鹏御景置业顾

问和小区物业处的工作人员穿着整齐的工装，

微笑着迎接每一位前来领钥匙的业主。 鹤壁天

鹏煌朝置业有限公司副总经理司鹏波说， 一期

共 112套房源，交房时间为 6天。

上午 8时上班时间刚到， 就有业主赶来领

新房钥匙， 其他的业主也陆陆续续前来办交房

手续。 现场一名刚刚领了新房钥匙的姓王的业

主说，打买了这里的房子后，他和家人就一直盼

着这一天。“很喜欢这儿的房子，我计划明年年

初就开始装修，然后跟老伴搬过来住。 ”王先生

说，天鹏御景小区出门就是淇河，风景好、空气

好，健身也很方便，是他最理想的养老“风水宝

地”。“之前和其他业主交流，发现大家都很喜欢

这里。天鹏御景离城市中心很近，只有几分钟的

车程。而风景宜人的淇河近在咫尺，是居住在城

市中心的人所享受不到的。在未来几年内，这里

肯定也会成为新区的中心地带。 ”

“看着业主们开开心心地领钥匙，我们也很

高兴。为业主们打造一个时尚、舒适、温馨的家，

是我们应尽的责任。 ”鹏波说，办理交房时他们

会尽量满足业主们的每个需求， 确保让业主们

满意地住进新家。

永基国际商业广场

住宅项目开盘热销

□晨报记者 陈海寅

位于山城区长风中路与红旗街交

叉口东南角的永基国际商业广场，是

一个包含住宅、公寓、酒店、商业街、办

公场所等多种业态于一体的综合体项

目，也是我市的旧城改造重点工程。 该

项目接待中心自 8 月 3 日正式开放以

来，每天都有数百客户到场咨询。

■住宅项目入市受追捧

10 月 12 日，永基国际商业广场住

宅项目正式开盘， 首批推出的 124 套

房源受到蜂拥而至的购房者的抢购。

“当天前来选房的客户太多，未选到中

意房源的客户，还对我们有抱怨。 ”售

楼部刘经理表示， 看到客户对永基国

际商业广场这么认可， 工作人员即便

听到了抱怨，也深为感动。

“我之前对这个项目不了解，一直

也没有太留意。 前些天开盘时，我姐姐

在这里买了一套 90 多平方米的三居

室，对户型非常满意。 我看了后才发现

自己不能错过这里的好房子。 ”10 月

23 日， 记者在永基国际商业广场采访

时，前来看房的王先生说，他也计划购

买这里的住宅， 这次过来就是来详细

了解情况的。

开盘当天领到一台 32 英寸液晶

电视的郭女士， 说起在这里买到的房

子，更是喜不自禁。“这里房子的价位

比我想象中要低， 开盘当天我和老公

都来了，两个人一起‘抢’，总算选到了

中意的房子。 我们当即就交了首付，还

得到了售楼部赠送的液晶电视。 ”郭女

士说。

“随着山城区多个楼盘的逐渐入

市， 我们这个项目的重磅优惠及高性

价比在同类项目中已算史无前例，我

们天天都能听到客户们对项目的各种

好评。 ”刘经理说，置业者的高度认可，

也让他们对工作充满了热情， 对项目

充满了信心。

■商业部分备受瞩目

此次住宅房源成功推出， 也让还

未面市的商业、 酒店和 SOHO公寓受

到了一些客户的强烈关注。

“永基国际商业广场占地 60 余

亩，总建筑面积近 20 万平方米，定位

为国际级城市综合体。 这次住宅一期

能取得如此热销的成绩， 跟项目优越

的地理位置和本身过硬的品质有着密

不可分的关系。 ”刘经理说，永基国际

商业广场的所在地是山城区多年来的

核心位置，拥有学校、医院、市政等成

熟配套设施。“鹤壁永基置业有限公司

承袭一贯的精工筑房理念， 所有建材

均使用符合国际化标准的高端材料，

建筑是全现浇框架剪力墙结构， 八度

抗震。 建筑整体都采用防潮防渗水技

术、层顶采用隔热防水技术，全面保证

房屋质量。 而且，我们在注重智能化服

务的同时，也更注重人性化服务。 力争

让业主入住后， 在每一处细节上都能

感受到高品质的生活。 ”

刘经理表示， 永基国际商业广场

的商业部分如今也同样备受瞩目。“我

们的商业部分采用创新连廊形式，将

四个主题中心及特色步行街紧密相

连，并结合鹤壁市场，与周边商业错位

经营，达到‘人无我有、人有我优’的目

的， 为鹤壁商业注入新鲜、 时尚的元

素，提升商业层次及购物体验。 而项目

优越的地理位置， 同样也让这里拥有

了无限的升值潜力。 ”刘经理说，不少

已经成功购买住宅的客户， 还表示日

后一定要在这里再购买一间商铺。

天鹏御景小区一期项目 1 0 月 2 4 日交房。 晨报记者 王磊 摄


