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绿色路上砥砺前行

———鹤壁市恒德商贸有限公司科学发展纪实

□

晨报记者 许燕琴 文 / 图

鹤壁市恒德商贸有限

公司位于浚县黎阳路西段

宏基大厦四楼。 走进该公

司， 记者感受最深的就是

恒德人勇于开拓创新的拼

劲儿和敢打善打硬仗的精

神。

鹤壁市恒德商贸有限

公司成立于 2011 年初，在

董事长刘锋明的带领下，

由最初加上自己才 4 个人

的小门店， 发展成为现在

年营业额 2000 万元，拥有

近百名员工， 具有专业资

质的中型企业。

一份耕耘，一份收获。

很多人都羡慕鹤壁市恒德

商贸有限公司在短短两年

内取得的辉煌成就， 刘锋

明说：“公司能取得今天的

成功完全得益于党的好政

策。没有党的好政策，没有

上级领导和各有关部门的

大力支持， 也就不会有公

司的今天。 我真心感谢党

和政府，感谢各位朋友。 ”

■

家境贫寒，从小立志经商赚钱

安阳市林县（现林州市）城郊乡付水洼村

是一个偏僻的小山村。 1974 年，刘锋明就出生

在那里，家里兄妹三个，刘锋明排行老大。“当

时我们村的耕地很少，我们家主要靠挣工分和

父亲每月 20 元钱的工资维持生活， 一年才能

洗上一次澡。 6 岁那一年，父亲下岗承包了一

个苹果园，才第一次吃到苹果。 ”刘锋明说，正

是贫寒的家境磨砺了他吃苦耐劳的精神，让他

从小就立志经商赚钱，要过上好生活。 于是，刘

锋明 11 岁那一年， 就开始趁着周末时间卖小

零食挣钱。

“11 岁那一年，我看到有一种叫作膨香酥

的膨化食品很受小孩子喜爱，就批发了半袋子

放在小推车上，利用周末时间推着去卖。 ”回忆

起自己赚的第一笔钱，刘锋明还记忆犹新，“当

时 1 块钱的货大约能挣 3 毛钱，总共挣的也就

几块钱，虽然不多，但够交自己的学费，也让我

第一次尝到了经商的甜头。 ”

1988 年，正在上初中的刘锋明怀揣经商挣

钱的梦想，趁着暑假一个多月的时间，又卖起

了啤酒。 因为从小就是活跃分子，喜欢交朋友，

刘锋明人缘极好。 刘锋明就借了一辆三轮车，

去附近的一家啤酒厂批发啤酒， 往周围的企

业、工厂送。“那时候没有各式各样的饮料，除

了水就是啤酒。 当时提倡发展乡镇企业，感觉

到处都有小工厂、小作坊，有的生意还相当红

火。 ”刘锋明送啤酒，一个假期挣了 300 多块

钱。 这在那时候是一笔非常可观的收入，也让

刘锋明对经商更加充满信心。

1990 年， 刘锋明家庭状况好转了很多，父

亲和别人合伙承包了一个铸造厂。 由于当时工

人紧缺，刘锋明就趁着放暑假的时间同大车司

机一起去山西左权县进生产原料。“当时从林

县到山西左权县，全部是山路，路面也就 4 米

来宽，两辆卡车会车的时候，一辆贴着山壁，另

一辆车的轱辘几乎是辗着 300 多米深的悬崖

的边缘才能过去。 ”刘锋明说，他和大车司机两

个人在山路上一走就是几天几夜，渴了就捧着

漳河水喝，饿了就啃硬馒头，正是因为有这样

一段经历，才磨砺了刘锋明不畏困难、吃苦耐

劳的精神，丰富了阅历，让他的思想逐步走向

成熟。

1993 年，刘锋明从郑州财会学校毕业后就

到浚县一个行政单位工作， 当时虽然工资不

高，但还算稳定。1999 年，颇有经商头脑的刘锋

明趁工作之余还卖过保温杯，虽说也挣了一些

钱，但他仍然觉得不满足。 直到 2007 年，33 岁

的刘锋明突然意识到，身为家里的长子，这样

小打小闹不是办法，要改变家里的窘境就得干

出一番事业来。 于是，经过多方考察，他发现太

阳能热水器行业发展前景不错， 于是决定销

售、安装太阳能热水器，从此他走上了艰难的

创业之路。

■

紧抓机遇，无限风光在险峰

2007 年底，刘锋明不顾家人反对，毅然

辞掉了稳定的工作， 拿着家里仅有的 7 万元

钱，在浚县县城租了两间门面房，雇了 3 个员

工，一个管工程，两个负责设计，做起了新飞太

阳能热水器的销售与安装生意。

然而，天有不测风云。2008 年，太阳能热水

器行业经受了巨大的压力， 原材料持续涨价，

生产成本不断上升， 新劳动合同法逐步落实，

人力成本也大幅上升， 产品利润空间缩水，让

刘锋明开业没多久的小门店步履艰难。 本来开

门店就用尽了家里全部的积蓄， 还要交房租、

进货、发员工工资等，当时的刘锋明已经到了

身无分文的境地。

财富永远属于紧抓机遇的人。 2009 年底，

一个偶然的机会，刘锋明从报纸上得知我市成

为全国首批循环经济标准化试点市，国家非常

重视太阳能热水器与建筑一体化的建设，并且

对实施太阳能与建筑一体化的建筑单位有节

能补贴这一消息后，他兴奋不已。 当机遇和风

险并存时，勇者会竭尽全力抢抓机遇；懦者只

会缩着身子躲避风险。 刘锋明无疑是个勇者。

因为他坚信险峰定会有无限风光。“这对我们

做太阳能生意的来说， 是个天大的利好消息，

我当时就下定决心要把它当成事业来做，一定

要争取到安装资质。 ”于是，刘锋明就在亲戚、

朋友之间四处借钱，壮大自己的实力，夯实事

业基础。功夫不负有心人，2010 年上半年，刘锋

明终于经过自己的不懈努力和一股“犟”劲拿

到了梦寐以求的安装资质。

“一个人能否成功，要看他身边都是些什

么样的朋友。 我能有今天全靠朋友的帮忙与支

持。 ”拿到安装资质后，刘锋明开始四处找朋友

帮忙。 终于在朋友的帮助下，他成功承接了第

一个单子———浚县黎水天城小区太阳能热水

器与建筑一体化建设项目， 安装面积 6.8 万平

方米，申请国家节能补贴 50 余万元，刘锋明成

功地挖到了人生的第一桶金，公司也开始走上

了规范化发展的道路。

■

辛勤耕耘，终结累累硕果

不断辛勤耕耘，终结累累硕果。2011 年初，

刘锋明成功注册了鹤壁市恒德商贸有限公司，

注册资金 500 万元，主要经营范围为新飞太阳

能热水器销售、安装、服务，电梯，园林绿化，高

层二次给水等业务。

说起“恒德”二字的含义，刘锋明解释道：

“‘恒德’的意思是持之以恒，以德服人，以诚待

人。 ”刘锋明认为，要想将企业做大做强，必须

坚守“诚信”二个字。 也正是靠着“诚信”二字，

本着诚信经营、互惠互利、双赢的原则，鹤壁市

恒德商贸有限公司才得以飞速发展。

刘锋明的鹤壁市恒德商贸有限公司成立

不足两年时间， 就已经从当初的几名员工，成

长为现在拥有近百人的专业施工团队，可以针

对高层、多层、别墅和农村市场设计出数十种

家用热水系统的解决方案；公司现有固定资产

1000 余万元；公司去年的营业额达 1500 万元，

今年的营业额将达 2000 万元。 鹤壁市恒德商

贸有限公司目前已经成为我市销售、安装太阳

能热水器行业规模最大的企业之一。“我们经

营的新飞太阳能已经占据浚县市场的 60

％

，公

司每年销售太阳能热水器的数量大约是新飞

太阳能热水器厂家年产量的十二分之一，在全

国几千家经销商中，我们的销量每年都是名列

前茅。 ”

刘锋明的公司自成立到现在，与浚县政府

合作已完成了“黎水天城”、“丽景公馆”等多个

小区的太阳能热水器规划、安装工程。 近年来

已累计完成太阳能热水器小区安装面积 100

多万平方米。 根据有关统计数据测算，如果太

阳能热水器安装面积为 100 万平方米，按普通

煤的市场价格来计算，相当于节省了 1.5 亿元；

按商业用电的市场平均价格来算，相当于节省

了 3.86 亿元。 同时，100 万平方米的集热面积，

一年可减排二氧化碳 30 余万吨。

多年来，刘锋明始终坚持一个原则，无论

什么事情，宁愿亏自己都不能亏员工。 他认为，

公司发展的力量来自于公司全体员工的共同

努力，员工是公司发展的基石。“我们的刘总平

时对我们很关心，就像一家人。 ”负责安装、售

后、维修的工程部经理张红军说，刘锋明的心

很细，登记了公司每位员工的生日，员工生日

当天， 刘锋明都会亲自请员工吃饭表示祝贺，

使员工感受到了家庭的温暖，激发了员工奋力

拼搏的激情，增强了团队的凝聚力。

在刘锋明潜移默化的影响下，鹤壁市恒德

商贸有限公司目前已经形成了浓厚的文化氛

围：团结奋进，温馨和谐，滴水之恩，涌泉相报。

■

节能减排，发展前景无限好

人类所需的能量绝大部分直接或间接来

自于太阳，太阳能总量庞大，不受地域限制，无

须开采和运输，是最清洁的能源之一。 在环境

污染越来越严重的今天， 这一点是极其宝贵

的。 每年到达地球表面上的太阳辐射能约相当

于 130 万亿吨煤，属现今世界上可以开发的最

富有能源。 根据目前太阳产生的核能速率估

算，氢的贮量足够维持上百亿年，从这个意义

上讲，可以说太阳的能量是用之不竭的。 由此

可以看出，太阳能与建筑一体化的发展前景十

分良好。

随着一座座高楼大厦在我市拔地而起，太

阳能与建筑一体化已经成为我市发展的主旋

律。“我们马上要在鹤壁新区注册公司，还是以

新飞太阳能销售、安装、服务，高层二次给水等

业务为主。 另外，我们的业务已经发展到了宁

夏部分地区，目前已完成 500 多台阳台壁挂式

太阳能热水器的安装工作， 正在接受验收，还

有近 3000 台的安装业务正在谋划之中。 ”对于

公司未来的发展，刘锋明踌躇满志。“下一步要

把企业框架进一步拉大，我们将在做好全市太

阳能销售、安装工作的同时，走出河南，开拓省

外市场。 更好地引领我市太阳能销售与安装行

业的发展方向，力争将恒德商贸发展成为全省

乃至全国标准化太阳能销售与安装业中的标

杆企业。 ”刘锋明说话坚定有力。

长风破浪会有时，直挂云帆济沧海。 如今，

刘锋明和他的团队打造的恒德商贸这艘节能

减排、绿色环保的航船正借助党的好政策乘风

破浪，奋力前行。 我们相信也衷心祝愿恒德商

贸能取得更大成功，为节能减排事业作出更大

贡献，让我们的天更蓝、水更清，环境更美好！

刘锋明

新飞太阳能热水器与浚县黎水天成小区一体化工程项目。

▲

新飞太阳能热水器与浚县丽景公馆小

区一体化工程项目。

▲

恒德公司工作人员在淇县朝歌首府

小区安装新飞太阳能热水器。

▲

刘锋明到施工现场查看安装进度。


