
全职太太投保 8 份

未保“顶梁柱”

投资切忌舍本逐末

全职太太先后买了 8 份保险， 却没有一份保

的是家庭“顶梁柱”。 在理财师伍洁的指导下，吴女

士及时“纠错”，不仅给丈夫投了 30 万元重疾险，

年金、意外险、医疗险等也一一配齐。

现年 45岁的吴女士是位全职太太，儿子刚上大

学，丈夫常年在外经商，是家庭唯一的经济来源。作为

家中的 CFO（财务总监），吴女士有着很强的保险意

识，儿子还没上小学时，就给他买了养老保险，后来，

母子俩又投了意外险、医疗险、重疾险，加上购买的一

些投资型险种，每年年缴保费都在 10万元以上。

今年下半年， 理财师伍洁在给吴女士做家庭

“财务诊断”时发现，从 2000年至今，吴女士共买了

8份保险， 但部分保险因为买得较早， 保额明显不

足，以她本人的重疾险为例，保额仅为 5万元，根本

无法支付目前治疗重大疾病所需的医疗费。 更让伍

洁吃惊的是，吴女士购买的 8 份保险中，竟无一份

保险的被保人是她的丈夫，在她看来，把娘俩保齐

了，不给丈夫增加负担，才是投保的最大目的。

“保险最应该保的其实是家庭主要收入来源

方。 ”了解了吴女士的投保状况后，伍洁一针见血

地指出，客户投保意识虽强，也买了不少保险，但

最需要的保障却没有，一旦“顶梁柱”发生意外，家

庭就可能陷入财务危机，甚至失去经济来源，所以

给先生投保是当务之急。 在伍洁的建议下，吴女士

给丈夫买了 100 万元意外险、30 万元重疾险及住

院医疗险，另外，分别购买了 40 万元固定收益类

万能险和 20 万元年金，作为投资收益和夫妻俩养

老的补充。

理财观点

“现在，人们的投资理财意识越来越强，但面

对纷繁复杂的投资品种， 往往很难做出最佳选

择。 ”伍洁说，包括存款、国债、股票、基金、贵金属、

不动产、理财产品、保险等在内，都属于投资理财

的品种，每种产品的风险、收益、期限及作用都不

尽相同。 对于市民来说，存款、国债、理财产品、保

险等低风险或保障型产品都属于“必备品”，股票、

基金、贵金属、不动产等品种虽然收益更高，但也

伴随着更大风险，只能作为投资“备选”。 如果投资

者舍本逐末， 盲目将大部分资产用于追逐高风险

产品，很可能血本无归。 （据《武汉晨报》）

“我已经是拥有 10年驾龄的老司机

了，没想到自己竟是第一批投保电话车险

的用户， 这种感觉就像老朋友。 ”12月 3

日，车主王先生一边给爱车办理车险一边

感叹。

原来，王先生口中的“第一”是指首

批通过电话销售渠道投保车险的用户。

自 2007 年平安财险率先正式获批电话

销售牌照之日起， 电销车险已经有 5 个

年头了，电销车险保单数量激增。

“有媒体报道，目前国内机动车承保

量超 1亿，据预计到今年底，电销车险客

户规模将达 2500 万，这意味着全国将有

近 30%车主通过电销渠道购买车险。 毫

无疑问， 电销渠道逐渐成为车险销售的

重要渠道， 而这与用户的认可和信赖不

无关系。 ”平安财险工作人员说。

9 月， 国家质检总局下属的顾客满

意度评测中心最新出版了《2012 年中国

顾客满意度手册》，报告显示平安车险的

顾客满意度得分名列行业第一， 佐证了

平安电销车险的行业地位。

“撞车了本身就很闹心，以前我就想

若是每次理赔能有一个标准就好了，没

想到为了保证服务质量的稳定统一，今

年平安就推出了‘蜜蜂服务标准’，正式

树立起车险领域服务标准化的标杆。 不

断创新的服务也是我一直选择平安车险

的原因。 ”王先生说，正是这种以用户体

验为核心，不断创新的理念，推动着电销

车险领域不断优化产品结构、 升级服务

标准，让消费者切实感受到方便、实惠的

贴心服务，才有了一批忠实的投保车主。

（秦颖）

临近年底， 黄金销售又迎来高峰，

日前，武汉又现大手笔购金，一男子一

次性花 108万元买了 3公斤金条。

据介绍，上周六，一名男子到华泉

钱币公司专柜，一次性买了 3公斤投资

型金条， 当时的成交价格是 360.4元每

克，三公斤金条的总价是 108万元。“受

礼品行情等因素刺激，年底买黄金的人

特别多， 投资金和贺岁金都卖得好，贺

岁金条上柜一两天就卖了几公斤。 ”武

汉华泉钱币公司销售经理介绍。

记者了解到， 近几天黄金走势并

不乐观，11 月 28 日， 在市场没有消息

面的情况下，黄金出现大幅下跌，市场

情绪恐慌 ， 国际黄金现货开盘于

1741.59 美元，最高触及 1743.00 美元，

最低下探至 1705.89美元，30日收盘于

1714.40美元 /盎司。

有分析认为， 黄金大跌主要由于

受到通缩担忧情绪、 美元汇率上涨以

及期权和期货到期等因素的综合影

响。 此外，美国国会众议院议长、俄亥

俄州共和党议员约翰 - 博纳 (John�

Boehner)上周三称，他对国会能与奥巴

马就避免“财政悬崖”的问题达成协议

的前景感到乐观， 黄金避险功能也遭

到冲击。

黄金分析师刘赚军分析指出，黄

金要在短期内重新站上 1730 美元大

关，有一定难度，但年底有望达到 1900

美元高位附近， 实物金条投资者可中

长期持有。 （据《武汉晨报》）

清代、民国股票最吃香

百年老股票 2 9 万元成交

1920 年再版的《共产党宣言》中

译本成交价 23.5 万元、 光绪 34 年

（1 9 0 6 年） 发行的一张股票成交价 29

万元……记者从 12 月 2 日上午举行

的第二届红色文史老股票拍卖会上获

悉，早期红色题材文史材料依然走红，

成交率高达 95%。

早期红色文史材料最珍贵

1920 年 9 月出版的《共产党宣言》

中译本可谓是此次拍卖会的最大亮

点。 被誉为“《共产党宣言》中文翻译第

一人”的陈望道，在 1920 年 8 月首次

将这本马克思主义理论著作翻译后供

不应求， 出版社很快就在 1 个月后加

印出版。 这本再版的《共产党宣言》起

拍价 10 万元， 一出现就引来买家竞

拍，短短 30 秒不到就被抬到 20 万元。

最终， 由一位神秘买家以 23.5 万元的

价格委托拍卖行拍得。

上海国际商品拍卖有限公司艺术

品拍卖部主管张文标介绍， 随着近年

来企业、市民、博物馆都开始加入红色

题材文献收藏大军， 导致红色文献依

然吃香， 拍卖会上一般成交率都能高

达 95%，“竞拍时一些私人藏家甚至不

惜本钱参与竞拍， 结果博物馆反而不

是私人藏家的‘对手’。 ”

清代、民国股票最吃香

大约从一两年前开始，既是金融

产品又是文献史料的老股票受到收

藏者的关注， 成为新兴的收藏门类。

12 月 2 日在拍卖会上出现的一批老

股票中，最引人注目的是一张清代光

绪 34 年“常州和慎商业储蓄有限公

司” 发行的价值 100 两银子的股票。

据悉，这是当时江苏“常州和慎储蓄

银行”老板恽心耘为了企业扩张而发

行的，目前市场上仅发现一枚，十分

珍贵，起拍价 8 万元，最后成交价高

达 29 万元。

张文标说， 从收场市场反馈的信

息来看，清代、民国时期以及 1950 年

代以前的老股票最有升值空间， 尤其

是清代股票因品种稀少， 引来不少藏

家竞相角逐。 目前， 老股票收藏市场

中，除了上海本地藏家，还活跃着来自

北京、武汉、天津等的藏家。

“文革”前连环画持续升温

12 月 2 日下午举行的第七届连环

画动漫（原稿字画）拍卖会是今年最后

一次拍卖会， 近 500 单拍品中多数为

首次露面，成交率也高达 90%。 如民国

时期出版的《木兰从军》（张令涛绘）彩

色连环画， 未开拍即有藏家要求 2 万

元私下交易， 最后成交价在 2.6 万元。

另外，解放初上海“三民图书公司”版

的《红楼梦》，顾炳鑫、刘旦宅、雷德祖

等名家的连环画原稿， 以及一批“文

革”前出版的连环画都受市场追捧。

张文标说， 以往颇受藏家珍爱的

古典题材连环画地位正逐步被红色题

材连环画取代，这是因为“文革”前出

的红色题材连环画发行量总体不大，

很多仅出版一次，而古典题材连环画，

随着一些出版社不断再版， 价格空间

反而被拉低了。 （据《新闻晨报》）
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平安电销车险 温馨服务不断创新

年底礼品行情牵动黄金销量

武汉一男子掷 1 0 8 万元买金条

1 2 月 3 日，第八届北京国际金融博览会闭幕，投资黄金受热捧。 新华社发


