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如何辨识假币？

农行教您几招儿

□晨报记者 杨阳

市民李先生开了一家小餐馆，因为没有

经验，开业不久就收到一张 100 元面值的假

币， 李先生气愤之余想学习如何辨别假币。

假币究竟该怎样辨识？ 农行工作人员为您介

绍几种有效的方法，总结起来就是“眼看、手

摸、耳听、笔拓”。

“眼看”， 指查看钞票的水印是否清晰，

是否有浮雕立体效果， 有的假币也有水印，

但它是用无色油墨印刷而成，虽有轮廓但没

有真币水印的特殊质感； 看有无安全线，有

的假币也有安全线，但它也是用油墨印刷而

成的； 看对印图案的线条是否完全吻合；看

多色接线图纹的颜色衔接处过渡是否自然，

有无搭接、错位的现象；看凹印图案是否均

由点、线构成，目前发现的假钞多数是用彩

色复印机和胶印技术复制的，图案均由多种

深浅不同的网点组成， 没有凹印图案的特

点，用放大镜观察即可识别。

“手摸”，是说用手触摸真币上凹印部位

有凹凸感；而假币不具有这个特点，用手触

摸手感平滑。

“耳听”， 印刷钞票所用纸张极为特殊，

纸质坚韧，用手弹甩或抖动会发出清脆的声

音； 而假币所用的纸张在抖动时声音发闷，

纸质也没有真币纸张的特点。

“笔拓”，指把一张薄纸敷在钞票水印位

置和安全线位置用铅笔拓，是真币纸上则会

出现清晰有层次的水印轮廓图和一条自上

而下连续的安全线拓痕，而假币则没有上述

效果。

当然，如果依然拿不准真假，可以到附

近农行网点，让工作人员帮您鉴定，如果鉴

定结果为假币，按规定是要没收的。

泰康人寿

理赔服务真贴心

11月 25日，泰康人寿一名小客

户因支气管肺炎在市人民医院儿科

治疗， 工作人员查询保单后发现该

客户曾投保“泰康吉祥住院津贴”一

份，保险责任 100元 /天。

随后， 理赔人员和业务代表带

着礼品及时前往医院探视，12 月 3

日，这名小客户办理出院手续时，医

院直付了理赔款。其母亲高兴地说：

“从入院探视到出院当天直接理赔，

泰康这样的理赔服务真是贴心。 ”

为了向客户提供良好的保险保

障服务， 切实履行其所承担的社会

责任， 泰康人寿举办了第五届理赔

服务节。 泰康人寿推出各项特色理

赔服务，从“康乃馨理赔探视服务”

到“免申请，零等待”的健保通服务、

“3G理赔”，再到最具人文关怀的“肿

瘤绿色通道”、赔后针对 30种慢性疾

病客户赠送健康提醒函， 充分体现

泰康人寿致力于为客户提供专业

化、高品质的寿险服务承诺。（杨阳）

近两年，电话车险悄然兴起，究竟是

什么原因让车主如此青睐电话车险呢？

作为电销的中流砥柱，平安电话车险

给出了很好的答案。

平安是首家获得中国保监会批准，经

营电话车险销售业务的保险公司。 电话车

险直销模式具有价格低廉、投保便捷等诸

多优点。 车主可通过拨打平安电话车险的

全国统一投保热线 4008-000-000，与平安

电销坐席人员进行咨询、报价，之后平安

电销会派专门的服务人员送单上门完成

投保，免去车主亲自去保险公司营业大厅

办理的麻烦。

“有了电话车险， 我们再也不用为了

买一份保险而来回奔波了，只需拨打平安

投保热线 4008-000-000， 与坐席人员沟

通，咨询价格及服务，轻松投保。 平安电话

车险方便、快捷，这是我选择它的首要原

因。 ”车主周女士说。

据了解，完整的电话车险模式是“地

空结合”的，即以电话销售这种远程交易模

式完成咨询、报价、保单确认等前端销售行

为；而后端的交款、送单服务和理赔依托各

大保险公司在各地的分公司实现。

不仅如此， 平安电话车险还提供一系

列客户尊享服务大礼，例如代办年审、非事

故道路免费救援、爱车大管家等优质服务。

平安车险就像一名车险小秘书， 帮您解决

行车路上的“疑难杂症”，为您的爱车添一

份关心和呵护。

俩人同名同姓

系统代发补贴出错

农信社员工

主动帮老人要回补贴

“多亏那位给我办手续的小伙子！ 虽说

只有 100 多块，但这说明人家把我们的事儿

放在心上了。农信社的员工，好样的！ ”昨天，

一位六旬老人专程从淇县北阳镇来到淇县

农信联社，敲开联社党委副书记、主任杨文

玉的办公室，讲述了淇县农信联社北阳信用

社热心为民服务的事迹。

事情发生在 11 月 19 日上午，这位老人

携带自家户主王玉英的粮食补贴存折和户

口簿到北阳信用社营业厅办理粮食补贴有

关业务， 综合柜柜员牛恒补登存折明细账

后，发现存折上粮食补贴的次数有误，与其

他村民不一样。

本着为客户利益负责的态度，牛恒当场

让柜员李鹏飞再次核对，两名柜员通过查看

粮食补贴代发流水账、 王玉英粮食补贴账

号、身份证号与财政部门提供的粮食补贴数

据认真对比，并与财政部门管理人员仔细核

对。 最终，发现该老人所持存折户主王玉英

是枣生村村民， 与马庄村一村民同名同姓，

导致系统代发粮食补贴时将枣生村王玉英

的 102元发到马庄村王玉英的账户上。

两名柜员当即将该情况告知老人，并承

诺尽快将此事妥善处理，还留下老人的联系

方式。 该网点负责人随即与北阳镇财政所联

系，找到了错领人。 第二天，当面将 102元粮

食补贴款交到老人的手上。

（李鲲鹏 王忠法）

银行理财市场的繁华表象下，却是暗

潮汹涌。

12月 11日中国银行业协会成立理财

业务专业委员会，并正式对外发布《关于

加强银行理财产品销售自律工作的十条

约定》，虽然监管部门对理财产品宣传、销

售有种种要求， 但市场乱象仍屡禁不止。

购买理财产品时，要提防四大陷阱。

警惕银行员工私售飞单。 目前，银行

在售的理财产品主要有两种：一是银行发

行的产品，二是银行代销的产品；而客户

经理私售的“飞单”产品，是被银行禁止

的。 业内人士告诉记者，如果是银行发行

的产品，那么理财合同甲乙双方就是客户

和银行；购买银行代销的基金以及保险产

品，那么客户交款后拿到的是银行出具的

基金或保险的凭证， 而不是转账凭条；如

果客户购买的是银行代销的信托产品或

私募产品，客户可以要求客户经理出具银

行与产品发行或承销公司签订的代销协

议；若只有转账凭条，客户经理又拿不出

代销协议，投资者就要提高警惕了。

预期收益率非实际收益。 有一些投资

者看到理财产品宣传的最高预期收益率

能到 20%，产品到期后到手的却只有 10%，

有一种被骗的感觉。“预期收益率”并不是

到期后的“实际收益率”，跟踪市场上很多

银行理财产品的表现不难看出， 达不到

“预期最高收益率”的产品屡见不鲜。

口头承诺“保本”不可信。“保本与非

保本”是老生常谈的话题，但不少投资者

还是因此中了招。“非保本” 简言之就是

“一旦亏损，买家自负”。

一些中老年人容易只看产品的收益，

而忽视了产品的风险，盲目地听从销售人

员的片面之词。 中老年投资者可以用银行

定期的收益来当成一个标尺，当销售人员

所承诺的利率远远高于银行定期时，就应

该留心询问风险所在。

别被高利率代销产品迷惑。 在许多投

资者心目中，银行实力雄厚、名声好，才选

择了银行理财产品，但事实上，如今在银

行代销的理财产品越加丰富，银行只起到

一个“中间人”的作用。 一旦代销的产品出

现问题，银行不承担责任，所以购买这类

产品一定要慎重再慎重。（据《北京商报》）

看“狼爸”怎么教孩子理财

购买理财产品谨防四大陷阱

视钱财如粪土

“智商、情商、财商这些理论来自于

西方。大约 15年前，国内才开始引入理

财观念。”“狼爸”认为，现在很多人把理

财变成仅仅在房地产、股票等方面投资

或者投机的各种权衡，“我是很反对这

种观念”。

“我的理财观就是：对于孩子，给他

知识就是真正的理财；对于家庭，理财

要建立在和谐和幸福的基础上。 ”“狼

爸”认为，目前整个社会的理财观有点

本末倒置， 应该先树立最核心的理念，

也就是在战略上应该对金钱有一个清

醒的认识：“视金钱如粪土。 ”

同时，给孩子们讲《论钱币》的道

理，金钱有干净和肮脏的两面，如果付

出努力合理合法得到的钱就是好的，如

果贪赃枉法得到的钱就是肮脏的。

“狼爸”让孩子们从小就明白“君子

爱财，取之有道”。“现在社会上最流行

的一种观念是利益最大化。 我很反对，

我认为应该是利益最优化才对。 否则就

会出现一系列只为钱的不良行径。 ”

因“一天三顿打，孩子进北大”

的“萧氏教育理论”而被称为“狼爸”

的萧百佑， 毕业于暨南大学国际金

融专业， 他对如何培养孩子的理财

观有独到的见解，让人耳目一新。

钱不是万能的，没有钱是万万不能的

“在生活中，钱不是万能的，没有

钱是万万不能的。 ”这是“狼爸”给孩

子们灌输的对于金钱的战术思想。

“想上好的学校，请好的老师，去

旅游，去留学……这后面都是钱。”“狼

爸”要让孩子知道挣钱不容易。孩子们

上高一开始， 他就让他们勤工俭学。

“老大到酒楼帮厨，老二在酒楼帮做行

政工作，老三做酒楼服务员，老四去酒

楼做收银员。每天早上 5点起床上班，

特别是老大，4 点就要起来到酒楼洗

菜、择菜、准备食材。每天晚上七八点，

孩子们干完活儿回到家累得连澡都不

洗就去睡觉了。 ”

不仅如此， 每年广州春节的花

市，“狼爸”会花几千元赞助孩子们投

一个摊位，让老大主管，剩下的由孩

子们分工，再找来一些同学一起从采

购、销售、现场兜售等环节全方位锻

炼他们。 赚到钱，孩子们要还给“狼

爸”本金，这能让他们更多地认识社

会。

勤俭节约永远不过时

培养孩子们的财富观，“狼爸”有

自己独特的一手。

“我从来不给孩子们零花钱，但

是从每个孩子 11岁开始，就把他们投

稿的稿费、获奖的奖金、勤工俭学挣的

工资、 新年的红包等按照每个孩子一

个存折的方式存下来。直到他们 18岁

上大学时再给他们。 我的老大在上大

学时拿到了 6万多元。”“狼爸”希望通

过这种方式告诉孩子们，钱要一分分

省下来，等到需要的时候，就会有很

好的效果。 （据《羊城晚报》）

平安电话车险———您的车险小秘书

□晨报记者 秦颖
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