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晓勇到达北海当晚，就见

到了晓民。 晓民和妻子、妹妹

等 5人都在北海。 晓民安排晓

勇住在一个带卫生间的干净

客房，拖鞋、牙膏、牙刷、毛巾

等生活用品全部都给晓勇准

备好了，被子、床单、枕巾都是

新的。 晓民一家人对晓勇热情

款待，这让晓勇对北海产生了

一种亲切感。“我当时就想晓

民肯定在从事正当生意，因为

这和我以前听说的传销不一

样， 印象中传销就是睡大炕、

吃大锅饭，一见面就没收你的

身份证和手机，但这里不是这

样， 他们不限制你的人身自

由，我的身份证、手机和钱，他

们动也没动。 后来，我才知道

这种热情的接待方式其实是

他们惯用的伎俩。 ”

第二天上午，晓民说要带

晓勇去工地看一看， 在路上，

晓民说：“兄弟，我对你说实话

吧，我其实没干工程，但我接

了一个比干工程更赚钱的活

儿，你先来看看能不能干。 ”随

后，晓民将晓勇带进一住宅小

区。 在这儿，晓勇见到了一位

鹤壁老乡，这位叫“小英”的女

同志自称是鹤壁一家工厂的

职工。 据她讲，她在鹤壁时生

活很不如意，下岗后，家庭也

遭遇变故， 爱人离她远去，在

她痛苦、迷茫的时候，多年的

好友用“善意的谎言”把她骗

到北海，她开始也不认可连锁

销售，但现在她非常感谢她的

朋友，是朋友给了她这么好的

机会， 让她实现了人生价值，

在得到锻炼、 赚钱的同时，还

学到了很多东西……

为让晓勇相信连锁销售

是正当生意，是国家支持的项

目，小英介绍说：“连锁销售项

目是 1998 年国家领导人去美

国考察时引进中国的，这就表

明国家对该行业的认可。 目前

北海是试点城市，国家对这种

反传统的经济运行模式是支

持的、肯定的。 但是由于没有

立法，所以也很谨慎，表面打

击，暗地支持。 ”

“每天晓民都带我去见不

同的人， 虽然他每天都陪着

我，但他不说话，上午、下午都

有另外的人单独对我进行培

训。 ”晓勇说。

在连续 6 天里， 晓勇不

停地被带到各种小区， 会见

不同的人， 而且所见的人的

级别越来越高， 讲的内容也

是层层递进。 首先听他们介

绍自己的成功经历， 都是被

朋友骗到北海， 最初接触连

锁销售时， 也是不相信， 对

朋友骗自己来北海还特别生

气。 后来就慢慢相信了， 庆

幸自己有这样好的机会， 痛

恨自己当初对朋友的误会等

等。 他们的开场白也都相同：

“来北海几天了？ ”“感觉怎么

样？ ”“我刚来时和你的感觉一

样。 ”他们谈话时，总会有意无

意地提到一个人，而这个人正

好就是安排你见的下一个人。

每个人都称讲的是自己的“真

实”故事。“其实他们全都是骗

子。 ”晓勇气愤地说。

然后他们就讲北海的背

景及政策优势，国家对其的重

视及特殊照顾，然后讲连锁销

售模式及其与传销的区别。 再

就是给晓勇算账，算怎么能挣

到钱，只要他先缴纳 69800 元

会费， 再拉 3 个朋友入会，他

的账户上即可收到 1040 万

元。 到时候他想回家享受就回

家，想进一步做大，就在广西

考察其他项目。

据晓勇介绍，每天两个人

给他上课， 他们总是反复说：

“你是被朋友用谎言骗来的，

为什么你的朋友只骗你来，却

不骗别人来？ 那是因为你在你

朋友心中地位相当高。 我们有

一句话是‘骗亲人，理所当然。

骗朋友，你很幸运。 ’”“每天上

午、下午都是单独的一个人对

我进行培训，说来说去每天都

是那些东西。 只要你不加入，

他们就一直在那里对你进行

洗脑。 ”晓勇说。

每天一对一上课

“到现在，仍有鹤壁人被

骗到广西北海从事所谓的连

锁销售，其实这个连锁销售没

有具体的公司名称，也没有具

体的办公地点，说白了就是传

销，我在北海见到了不少受骗

的鹤壁人。 ”8月 9日，晓勇对

记者说。

“如果我当时意志不坚

定， 现在肯定就深陷其中了，

那不仅会给自己的家庭带来

灾难，或许还会把亲戚朋友都

带进这个陷阱里。现在不知道

咱市还有多少个家庭在饱受

着传销的折磨？如果能把传销

彻底打掉就好了。 ”经历了北

海传销旋涡后的晓勇对此深

恶痛绝。

被远房哥哥骗到北海

回忆起在北海的 6 天 6

夜，晓勇至今仍感觉像做了一

场梦。

今年 7月 2 日，晓勇接到

远房哥哥晓民（化名）从北海

打来的电话。晓民在电话里简

单地说，他在北海接了一个工

程， 想让晓勇去给他开车，同

时让晓勇过去协助他管理工

地。 晓民说：“都是自家兄弟，

我不会亏待你，一个月给你开

5000 元工资，你啥时候有空，

可以先来看看。 ”晓勇没有犹

豫，当时就答应了。 晓勇对记

者说：“晓民虽是我的一位远

房亲戚， 但我对他非常信任，

因为他是一个直爽、 热心的

人，我们相处了好多年，就跟

亲兄弟一样。 ”

事后晓勇得知，晓民淡淡

的语气， 简单的几句邀请话，

恰恰是传销组织的一个行规：

邀请电话的时间最多不超过

3分钟，言多必失。

当晓勇要去北海时，他身

边的朋友都提醒他，有的朋友

说：“听说北海从事传销的人

很多， 晓民让你去当司机，就

开出 5000 元的高工资， 不会

是传销吧？ ”有的朋友说：“听

说北海人均收入并不是特别

高， 晓民却给你这么高的工

资，不符合实际，你还是别去

了。 ”虽然身边的朋友们再三

提醒晓勇，但晓勇坚信哥哥不

会欺骗自己。他说：“晓民绝对

不会骗我，这么多年来，我太

了解他的为人了，他绝不会害

我。 ”

7 月 6 日，晓勇乘火车赶

赴北海。 在火车上，在他下铺

的是一位家住北海的老人。当

时老人问晓勇去北海干什么，

晓勇说哥哥让他去帮忙，老人

问：“是你亲哥吗？ ” 晓勇说：

“是。”老人当时就提醒他：“小

伙子，如果你到了北海，有人

让你去听课， 你千万不要去，

那是传销，是骗人的。 ”

住在晓勇上铺的是《北海

晚报》的一位记者，那名女记

者对晓勇说：“北海人均收入

并不是很高 ， 我一个月才

1800 元工资， 你给他个人开

车，他能给你 5000元工资？这

可能是陷阱， 说不定就是传

销，你要小心。 ”

临分别时，老人和女记者

都把自己的手机号码给了晓

勇， 他们说：“如果情况不对，

你就给我们打电话。 ”

经过 6 天轮番说教，晓勇

终于弄懂了复杂的奖金分配

制度，也明白了他们拉人入伙

所采用的方法和技巧。几乎所

有说教者都对晓勇说， 找下

线， 就要找自己最信任的人，

如亲戚、朋友、同学等，找 3 个

和你关系最好、最有能力的人

作为你的合作者。还有最最重

要的是，千万不要告诉别人你

在北海做什么，拉人的时候更

不能直接让他来做连锁销售，

要找借口先把人骗到北海，然

后再想办法说服他。

所谓的连锁销售，按照传

销人员内部的说法，就是民间

资本重新分配。 具体操作如

下：首先你要投资入股。 按照

3300 元一股的标准， 你要一

次性申购 21 股 ， 也就是

69300 元， 另外还要缴纳 500

元作为管理费用， 这样算下

来，一共需要投资 69800元。

投入 69800 元的第二个

月，“组织上” 会自动返还你

19000 元， 作为入股奖励，也

有叫“工资”的。 这样，你实际

投入的资金是 50800元。

接下来，你要寻找 3 个合

作伙伴，也就是要发展 3 个下

线，你的 3 个下线同样要投资

69800 元， 还要每人再发展 3

个下线；你本人 +3 个下线 +9

个下下线， 你的团队已经有

13个成员了。 这样发展下去，

少则 1 年半，多则 2 年，你就

可以升为“老总”，到时候你就

能赚到 1040万元。

每个授课者都会向晓勇

强调连锁销售是直销，他们说

直销是合法的。为了让晓勇明

白该行业的好处，他们打了很

多比方，比如传销是需要不断

投入资金， 要做到金字塔尖

上，才能赚到钱。 而连锁销售

不需要，它是一个等腰梯形的

模式，体现了公平、公开和公

正，你只需一次性投资，然后

再找来 3个下线就行了。到一

定时候，你就能拿到你该拿的

钱，这时你就可以出局了。

如果你对他们的话产生

怀疑，他们会说这是中央支持

的以政府为背景的民间资本

运作项目；还说这是为了加快

北部湾开发，国家在财政难以

直接投入的情况下，允许北部

湾开展金融试点，以高额提成

鼓励积极参与，启动民间资本

投入建设。

当晓勇质疑为什么别的

地方没有这样好的项目时，他

们说：“你不懂，改革开放就是

摸着石头过河， 北海是个试

点，错了再改过来就行了。 金

融改革尤其要谨慎，这种机遇

不多啊！ ”“那么多人都在做，

难道几百万人都是傻瓜？”“你

看某某一家几口人都在这里

从事连锁销售，人家的投资早

就拿回来了。 ”

“每次上课，课堂气氛非

常好，他们都是采用举例子等

方式，讲得既通俗易懂，又形

象生动，非常有说服力和蛊惑

性。有时他们还说从事这个项

目能抵制外资、 保护民族工

业、解决就业等，因为你反复

听到相同的说法，对于涉世不

深，缺乏这方面知识的人就有

很大的欺骗性，心理防线非常

容易被击溃。 ”晓勇说。

在北海的 6 天，晓勇最终

明白了连锁销售的奖金分配

办法。 原则上，你的收入与你

下线的工作能力有直接关系，

你要维护好自己的下线，还要

帮助下线发展下线。你拉来了

3 个下线，并不算成功，你还

要继续帮着你的下线拉人，你

和你的下线拉来的人越多，你

从他们身上分到的钱也越多。

“连锁销售其实很简单， 你交

上的 69800 元钱，分给了你的

上线、上上线、上上上线，而你

再去占有你的下线、下下线们

的钱。 ”一位来自鹤壁的授课

者对晓勇说。

□晨报记者 柯其其 实习生 王晶晶
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虽然经过反复洗脑，但晓

勇始终保持着清醒和理智。他

发现连锁销售就是利用人与

人之间的信任来骗对方，被骗

者唯一求得解脱的方式就是

发展下线，欺骗信任自己的亲

人和朋友。

“稀里糊涂被骗来了，借

来的 69800 元也没影了，怎么

办？ 要么空手回家，要么把本

钱挣回来，坚持一下，也许真

的就会有 1040 万在前面等

着。 ”住在晓勇楼上的一位安

徽男子对其道出了自己的无

奈。 该男子被骗来后，选择了

留在北海继续骗别人。而据他

透露，在北海做连锁销售的很

多外地人的经历与他一样，想

法也一致，就是不能这么空手

回去，也许，拉来的下线有能

力，可以带着自己一起变成富

翁。 该男子告诉晓勇，他是被

朋友以安排工作为借口骗来

的，后来，他又以同样的借口

把自己的两个亲戚骗来了，结

果这两个下线一个留下来了，

但是没有再拉来下下线，另一

个偷偷地跑回了老家。现在他

走也不是，留也不是，很绝望。

为了逃离传销窝点，晓勇

对该项目表现出了极大的兴

趣，他对晓民说：“我先回去凑

钱，然后再过来。”他最终顺利

离开了北海。

到鹤壁后的第一件事，晓

勇就是给晓民打电话，劝其和

家人赶紧回来，不要再从事连

锁销售， 不要再去害别人了，

但晓民非常固执，他痛斥晓勇

不珍惜这样好的机遇，他表示

决不放弃，会坚持到底，一定

要赚到 1040万。

晓勇说，北海的连锁销售

和我们看到的传销方式有所

不同，是一种新型的骗人方

式。 他们既不会限制你的人

身自由， 也不会讲大课， 一

般都是在一个事先安排好的

住宅里， 一个人来跟你唠嗑，

非常自然平和。 “我在北海

的 6 天里， 他们一直在反复

给我灌输着一夜暴富的思想，

他们描绘的唾手可得的美好

前景， 特别能鼓动别人仿效，

大家一定不要相信这些谎

言。 ”晓勇说。

揭开北海 黑幕

我市青年晓勇（化名）被远房哥哥以月工资 5000 元的工作为诱饵

骗到广西北海搞传销，他经历了六天六夜难熬的日子，最终逃离了传销

窝点。 为了不让更多的人再上当受骗，他将自己的经历公诸于众———

“一次投入 69800元，两年赚 1040”万

逃离传销窝点

图为 7月 11日广西北海市开展打击非法传销集中清查行动。（资料图片）

广西北海美丽的海滩

传销


